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В ситуации продолжающегося экономического кризиса актуальным пред​ставляется вопрос о том, каковы могут быть последствия нынешнего кризиса для различных слоев российского общества и, в частности, для средних классов? При этом интерес представляют не только количественные показатели (как изменится и изменится ли вообще доля средних классов в социальной структуре общества после кризиса
), но и качественные характеристики (стратегии поведения в различных сферах). Иными словами, по своему поведению и, в частности, в финансовой сфере, средние классы приблизятся к другим социальным стратам или, напротив, отдалятся от них? 

Для того чтобы ответить на этот вопрос, необходимо понять структуру фи​нансовой активности средних классов накануне кризиса. Кем являлся средний класс в большей степени – сберегателем, заемщиком или инвестором? Что для него предпочтительнее – сберечь или потратить и т.д.? Поскольку средний класс весьма неоднороден (именно поэтому мы используем термин «средний класс» во множественном числе), то необходимо посмотреть на соотношение различных составляющих финансовой активности среди его различных слоев и групп. Кроме того, интерес представляет и вопрос о том, а каков разрыв в финансовом поведении среднего класса и других слоев? Существует ли он, и если да, то каков масштаб этого разрыва? 

Ответив на эти вопросы, можно попытаться сделать и предположения о том, что будет после окончания кризиса. Если средний класс по сравнению с другими социальными группами являлся в большей степени заемщиком, то, учи​тывая резкое сжатие кредитной активности в период кризиса, можно допустить, что дистанция, отделяющая средний класс от других страт, будет сокращаться. Если же средний класс являлся в большей степени сберегателем, то эта дистанция, вероятнее всего, будет увеличиваться, поскольку в условиях длительной рецессии наблюдается, как правило, рост сбережений. Поэтому цель данной статьи состоит в выявлении основных стратегий в области финансовых активов и анализе степени их выраженности в различных социальных стратах накануне экономического кризиса. 

Информационной базой исследования является репрезентативное обследование «Родители и дети, мужчины и женщины в семье и обществе» (РиДМиЖ), проведенное Независимым институтом социальной политики (НИСП) в середине 2007 г. в 32 субъектах РФ с объемом выборки 11117 домохозяйств
. В качестве критериев выделения средних классов мы используем методологический подход, предложенный исследовательским коллективом под руководством Т.М. Малевой в 2000 г.
, который был уточнен в 2008 г. применительно к новой стадии экономического развития
. Суть подхода заключается в выделении среднего класса по уровню концентрации различных признаков: материальных ресурсных; нематериальных ресурсных; признаков социального самочувствия (самоидентификации).

Если рассматривать финансовое поведение как деятельность домохозяйств по поводу мобилизации и использования денежных ресурсов, то к нему, естественно, относятся различные виды финансовой активности граждан – сберегательная, инвестиционная, страховая, заемно-кредитная и т.д. Вместе с тем можно уверенно говорить, что основными элементами финансового поведения населения России являются сберегательная и кредитная активность – как по распространенности, так и по объему денежных средств. Как сочетаются эти две составляющие – сбережения и кредиты – в финансовых стратегиях среднего класса? Насколько велико пересечение между сберегателями и заемщиками, если учесть, что в 2005–2008 гг. наблюдалось одновременное увеличение потребления и накопления, т.е. потребительские и сберегательные действия утратили былую альтернативность?

Нами были выделены 4 группы домохозяйств на основе информации о наличии и/или отсутствии у них сбережений и/или кредитов, которые представлены на рис. 1 в разрезе социальных страт. Здесь обращает на себя внимание следующее.

1. В отличие от равновесия между «чистыми» сберегателями и «чистыми» заемщиками, которое наблюдается в целом по выборке, в обобщенном среднем классе – более чем двукратный перевес в пользу первых (40% против 18% соответственно). Перелом происходит при переходе из периферии среднего в класс ниже среднего, где доля заемщиков уже превышает долю сберегателей.

2. 29% семей, входящих в обобщенный средний класс, против 13% в целом по выборке являются одновременно и сберегателями, и заемщиками, а в ядре таковых – 33%, т.е. каждая третья семья. И в данном случае взятие кредита при стабильных достаточно высоких доходах семей и наличии сбережений свидетельствует об их активных потребительских стратегиях и финансовом благополучии. В периферии среднего таких домохозяйств уже значимо меньше – около 20%. 

3. Только 13% семей среднего класса не имеют ни сбережений, ни кредитов, а для ядра эта доля в два раза меньше – 6%. В периферии среднего таковых уже 26%, что в 2 раза больше, чем в обобщенном среднем классе, но меньше, чем в целом по выборке. На уровне среднего по выборке предстает так называемый «класс ниже среднего», а две низшие группы социальной лестницы – в числе аутсайдеров. 
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Рис. 1. Сберегатели и заемщики в разрезе социальных страт
Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.

Мы уже говорили о том, что средний класс чрезвычайно неоднороден, прежде всего, в разрезе социально-профессионального статуса принадлежащих к нему лиц. Есть ли какая-либо специфика различных профессиональных отрядов среднего класса с точки зрения наличия/отсутствия у них сбережений/кредитов? 

Вставка 1.
О социально-профессиональной группировке 
в разрезе социальных страт

Первоначально нами были выделены следующие группы в зависимости от характера занятости: 

· предприниматели, занятые в торговле и бытовом обслуживании;
· предприниматели, занятые в других сферах;
· бюджетники, занятые в сфере образования, здравоохранения, науке, культуре;
· бюджетники, занятые в госуправлении и на находящиеся на военной службе;
· наемные работники частного сектора, занятые в финансах и страховании;

· наемные работники частного сектора, занятые в с/х;

· наемные работники частного сектора, занятые в отраслях промышленности;
· наемные работники частного сектора, занятые в других отраслях;

· безработные или экономически неактивные.

Однако вследствие того, что наполняемость некоторых групп оказалось чрезвычайно мала, мы укрупнили категории. В результате картина выглядит следующим образом (табл. 1).

	Таблица 1.
	Социально-профессиональная структура социальных страт


	Социально-профессиональные группы
	Другие страты
	Обобщенный средний класс
	В целом по выборке

	
	низшие
	периферия бедности
	класс ниже среднего
	периферия среднего
	
	

	Численность по выборке, человек

	Предприниматели
	–
	44
	36
	113
	205
	398

	Бюджетники
	20
	307
	420
	434
	349
	1529

	Наемные в частном секторе в промышленности, финансах и страховании
	23
	270
	455
	476
	357
	1580

	Наемные в частном секторе в других отраслях
	69
	667
	1132
	1077
	688
	3632

	Безработные, экономические неактивные
	898
	1613
	868
	472
	127
	3978

	Всего
	1010
	2901
	2911
	2572
	1726
	11117


Окончание табл. 1

	Социально-профессиональные группы
	Другие страты
	Обобщенный средний класс
	В целом по выборке

	
	низшие
	периферия бедности
	класс ниже среднего
	периферия среднего
	
	

	Доля в страте, % по столбцу

	Предприниматели
	–
	1,5
	1,2
	4,4
	11,9
	3,6

	Бюджетники
	2,0
	10,6
	14,4
	16,9
	20,2
	13,8

	Наемные в частном секторе в промышленности, финансах и страховании
	2,3
	9,3
	15,6
	18,5
	20,7
	14,2

	Наемные в частном секторе в других отраслях
	6,8
	23,0
	38,9
	41,9
	39,9
	32,7

	Безработные, экономические неактивные
	88,9
	55,6
	29,8
	18,4
	7,4
	35,8

	Всего
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0


Необходимо отметить, что предприниматели априори включались в состав среднего класса по социально-профессиональному критерию. Тем не менее часть предпринимателей, как видно из таблицы, не вошли в состав среднего класса. Это означает, что они «не прошли» по другим критериальным признакам, в том числе домохозяйственным. 

Вышеприведенную социально-профессиональную группировку мы и будем использовать для дальнейшего анализа, причем рассматривая в данном случае не все страты, а только обобщенный средний класс и периферию среднего, вследствие того, что именно их финансовое поведение вызывает значительный интерес.
Во-первых, соотношение «чистых» заемщиков и «чистых» сберегателей среди предпринимателей, входящих в обобщенный средний класс, предстает как 1:3, а в периферии среднего – практически 1:1 (рис. 2). Кроме того, почти каждый третий предприниматель, принадлежащий к периферии среднего, не имеет вообще ни сбережений, ни кредитов, что в два раза больше, чем в соответствующей социально-профессиональной группе среднего класса. Напротив, почти четверть предпринимателей, входящих в средний класс, имеют и сбережения, и кредиты, тогда как в периферии среднего таковых лишь 8%.

Во-вторых, в обобщенном среднем классе наибольшая доля лиц, являющихся одновременно и сберегателями, и заемщиками, наблюдается среди наемных работников частного сектора, занятых в других отраслях (кроме промышленности и финансов) – 33%. Их в полтора раза больше, чем среди соответствующей группы периферии среднего класса.

В-третьих, только на кредиты в большей степени ориентируются представители периферии среднего класса, в частности – работники бюджетного сектора и наемные работники частного сектора, занятые в промышленности и финансах. В обобщенном среднем классе эти профессиональные отряды в мень​шей степени полагаются только на займы, предпочитая совмещать сберегательную активность с кредитной.
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Рис. 2. Сберегатели и заемщики среднего класса 
и периферии среднего класса в разрезе социально-профессиональных групп
Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.

Очевидно, что финансовое поле охватывает гораздо больший спектр показателей, чем просто наличие/отсутствие сбережений и/или кредитов. Поэтому для исследования в совокупности поля финансовых активов/пассивов мы обратились к процедуре факторного анализа (метод главных компонент, вращение варимакс). Построенная модель включает в себя переменные, характеризующие различные виды финансового поведения, хотя, конечно, не «покрывает» всего поля, что связано с ограничениями самой анкеты обследования
. Всего было вы​делено 7 факторов, объясняющих 49% дисперсии (табл. 2).

Полученные результаты можно интерпретировать как различные стратегии в области финансовых активов в зависимости от переменных, входящих в них с максимальной нагрузкой (в таблице они выделены жирным шрифтом). 

Первый фактор, информативность которого составляет 8%, образуется четырьмя главными признаками, а именно: предпочтениями в качестве форм сбережений акций и ценных бумаг, наличной иностранной валюты, изделий из драгоценных металлов, антиквариата, картин и вложений в недвижимость. Правомерно назвать этот фактор стратегией инновационных форм сбережений.

Основные составляющие второго фактора – это наличие сбережений и наличие вклада в Сбербанке для их хранения (получения дохода). Назовем этот фактор стратегией организованных вкладов в Сбербанке.

Другую линию сберегательного поведения представляет собой третий фактор, с которым связаны показатели, отражающие наличие вклада в коммерческом банке для хранения сбережений и/или получения дохода, использования банковского счета для безналичных расчетов за товары и услуги, а также предпочтения коммерческих банков (российских и/или иностранных) для хранения сбережений в противовес Сбербанку. Обозначим этот фактор как стратегию вкладов в коммерческих банках.

Четвертый фактор представляет собой стратегию наличных сбережений (в рублях или валюте).

Пятый фактор представлен достаточно разнородными видами финансовой активности – это и использование банковского счета для получения зарплаты, и для безналичных расчетов за товары и услуги, наличие у домохозяйства банковских кредитов на покупку автомобиля, а также активность в плане перевода денежных средств через банк. Такой спектр показателей дает основания оп​ределить этот фактор как стратегию широкого использования банковских услуг.

В рамках шестого фактора наибольшие удельные веса имеют три признака: наличие у домохозяйств банковских кредитов (уже выплаченных или еще непогашенных) на покупку недвижимости, на ремонт жилья (благоустройство участка) и образование. Все эти кредиты объединяет то, что они, как правило, являются «крупногабаритными» – как по суммам, так и по срокам выплат. Кроме того, все эти статьи расходов могут рассматриваться и как инвестиционные (покупка недвижимости, затраты на образование – именно эти показатели имеют здесь максимальную нагрузку). Обозначим условно этот фактор как стратегию взятых «крупногабаритных» и инвестиционных по содержанию кредитов.

Иная линия кредитного поведения представлена седьмым фактором, с которым связаны показатели, отражающие наличие у домохозяйств кредитного опыта по покупке бытовой, аудио-, видеотехники и мебели. Эти кредиты большей частью краткосрочны, невелики по суммам, поэтому можно назвать этот фактор стратегией взятых «мелких» бытовых кредитов. 

Выделив эти латентные факторы в качестве стратегий финансового поведения, ответим на вопрос, существуют ли различия по этим стратегиям между средним классом и другими социальными стратами, а также внутри среднего класса. Для этого рассчитаем значения факторов для каждой семьи и вычислим средние значения факторов по каждому социальному слою (табл. 2, рис. 3, положительное значение фактора свидетельствует о выраженности стратегии).
	Таблица 2.
	Модель факторного анализа финансового поведения, метод вращения варимакс


	Показатели
	Факторы

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	
	значения факторных нагрузок

	Покупали или оплачивали в кредит

	Бытовую технику
	0,044
	–0,107
	0,018
	–0,033
	0,228
	–0,062
	0,695

	Мебель
	0,043
	0,024
	0,009
	–0,031
	–0,012
	0,185
	0,747

	Автомобиль
	0,051
	0,016
	–0,081
	0,033
	0,532
	0,101
	0,068

	Недвижимость
	0,071
	–0,044
	–0,023
	–0,068
	0,277
	0,571
	–0,221

	Ремонт жилья или благоуст​ройство участка
	0,009
	–0,029
	0,062
	0,005
	–0,128
	0,664
	0,183

	Образование
	–0,034
	0,037
	–0,041
	0,043
	0,089
	0,592
	0,069

	Наличие сбережений
	–0,044
	0,778
	0,217
	0,041
	0,095
	–0,030
	–0,058

	Наличие и использование банковских счетов/вкладов

	Есть вклад в СБ для хранения сбережений и/или получения дохода (по вкладу)
	0,041
	0,795
	–0,107
	–0,124
	–0,050
	0,025
	–0,032

	Есть вклад в другом коммерческом банке для хранения сбережений и/или получения дохода (по вкладу)
	–0,009
	–0,003
	0,748
	–0,005
	–0,033
	0,024
	–0,019

	Используют счет в банке для безналичных расчетов за товары и услуги
	–0,036
	0,101
	0,381
	0,019
	0,290
	–0,054
	0,082

	Используют счет в банке для получения зарплаты
	0,069
	–0,041
	0,145
	–0,130
	0,559
	0,020
	0,012

	Пользование услугой банковских переводов: только переводили деньги
	0,000
	0,031
	0,029
	0,057
	0,618
	0,019
	0,061

	Предпочтения форм сбережений

	Сбербанк России
	–0,170
	0,346
	–0,274
	–0,611
	–0,001
	–0,063
	0,095

	Российский или иностранный коммерческий банк
	0,195
	0,002
	0,670
	–0,011
	0,014
	0,002
	0,000


Окончание табл. 2.

	Показатели
	Факторы

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	
	значения факторных нагрузок

	Акции и др. ценные бумаги предприятий, облигации и др. государственные ценные бумаги
	0,528
	–0,040
	0,145
	–0,172
	0,087
	–0,005
	–0,008

	Наличные рубли
	–0,169
	0,025
	–0,100
	0,821
	–0,022
	–0,003
	–0,027

	Наличная иностранная валюта
	0,528
	0,107
	–0,126
	0,372
	0,036
	–0,081
	0,067

	Изделия из драгоценных металлов, антиквариат, картины
	0,648
	0,113
	0,045
	0,098
	–0,111
	0,002
	0,132

	покупка недвижимости
	0,642
	–0,198
	0,059
	–0,134
	0,174
	0,087
	–0,083

	Информативность факторов (объясненной дисперсии)
	7,9
	7,6
	7,2
	6,8
	6,7
	6,3
	6,2

	Средние значения факторов по стратам

	Низшие классы
	–0,355
	–0,141
	–0,207
	0,028
	–0,464
	–0,109
	–0,243

	Периферия бедности
	–0,094
	–0,159
	–0,130
	–0,003
	–0,255
	–0,017
	–0,040

	Класс ниже среднего
	0,038
	–0,092
	–0,111
	–0,028
	–0,026
	0,013
	0,090

	Периферия среднего
	0,090
	0,108
	0,103
	–0,008
	0,211
	–0,016
	0,097

	Обобщенный средний класс
	0,200
	0,384
	0,418
	0,049
	0,499
	0,103
	–0,078

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	полуядро СК
	0,178
	0,310
	0,282
	0,060
	0,484
	0,103
	–0,030

	ядро СК
	0,273
	0,624
	0,857
	0,012
	0,546
	0,103
	–0,233


Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.
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Рис. 3. Финансовые стратегии (средние значения факторов) 
по социальным стратам
Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.

Низший класс и социальный слой, именуемый периферией бедности, отличаются невыраженностью всех выделенных стратегий. Иными словами, большей частью они находятся вне поля финансовых активов. Класс ниже среднего, а также слой, называемый периферией среднего, достаточно однородны и довольно близки друг к другу по финансовым стратегиям, в первую очередь к которым относятся мелкие бытовые кредиты. Периферия среднего выделяется только большим проявлением стратегий организованных вкладов, а также более широким использованием банковских услуг. А вот в полуядре эта стратегия широкого использования банковских услуг выражена еще сильнее, являясь здесь преобладающей. Кроме того, полуядро характеризуется выраженностью стратегий организованных вкладов в банках, умеренной распространенностью стратегий инновационных форм сбережений и крупногабаритных кредитов. В ядре эти тенденции выражены максимально. 

Итак, можно говорить, что обобщенный средний класс отличается от остальных социальных слоев своей приверженностью к инновационным формам сбережений и инвестиционным по содержанию кредитам, т.е. тем стратегиям, которые в большей степени ориентированы на перспективу. Он также своим реальным поведением голосует «за» банковские вклады. Внутри средний класс неоднороден – ядро заметно выделяется своей финансовой активностью. Это в определенной степени закономерно, если учесть, что это ядро представляет собой наиболее устойчивый, почти «идеальный» средний класс, объединяющий те домохозяйства, которые обладают всеми тремя базовыми интегральными признаками среднего класса (материально-имущественным, социально-профес​сиональным и субъективным). 

Но закономерно возникает вопрос: какова неоднородность между стратами в ракурсе их финансового поведения? Иными словами, есть ли, и если да, то каков разрыв между обобщенным средним классом и стратой, идущей следом за ним по стратификационной лестнице? Для этого мы провели сравнение периферии среднего класса с остальными стратами, применив мультиномиальную регрессию влияния факторов, характеризующих стратегии финансового поведения, на стратификацию, где референтной категорией выступает периферия среднего класса. Полученные коэффициенты иллюстрируют влияние факторов на принадлежность к остальным стратификационным группам по сравнению с их влиянием на референтную категорию. 

	Таблица 3.
	Результаты регрессионного анализа влияния факторов, характеризующих стратегии 
финансового поведения, на стратификацию, значения Exp(B)


Зависимая переменная – индикатор принадлежности к стратам

	Стратегии 
финансового поведения
	Ядро среднего класса
	Полуядро среднего класса
	Периферия среднего класса (референтная)
	Класс ниже среднего
	Периферия бедности
	Низший класс

	1 фактор. Стратегия инновационных форм сбережений
	1,183
	1,095
	
1,000
	0,933
	0,791
	0,475

	2 фактор. Стратегия организованных вкладов в Сбербанке
	1,690
	1,227
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1,000
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	0,693

	3 фактор. Стратегия вкладов 
в коммерческих банках
	1,399
	1,138
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	4 фактор. Стратегия наличных сбережений
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	5 фактор. Стратегия широкого использования банковских услуг
	1,293
	1,219
	[image: image8.wmf] 

 

 

20

 

 

 

19

 

 

 

21

 

 

 

28

 

 

 

3

7

 

 

 

51

 

 

 

25

 

 

 

24

 

 

 

32

 

 

 

27

 

 

 

20

 

 

 

11

 

 

 

24

 

 

 

7

 

 

 

10

 

 

 

19

 

 

 

28

 

 

 

33

 

 

 

13

 

 

 

70

 

 

 

51

 

 

 

37

 

 

 

26

 

 

 

15

 

 

 

6

 

 

 

37

 

 

 

0%

 

 

 

10%

 

 

 

20%

 

 

 

30%

 

 

 

40%

 

 

 

50%

 

 

 

60%

 

 

 

70%

 

 

 

80%

 

 

 

90%

 

 

 

100%

 

 

 

Н

 

изшие

 

 

 

классы

 

 

 

Периферия

 

 

 

бедности

 

 

 

Класс ниже

 

 

 

среднего

 

 

 

Периферия

 

 

 

среднего

 

 

 

Полуядро

 

 

 

СК

 

 

 

Ядро СК

 

 

 

В целом

 

 

 

Нет сбережений и нет (не было) кредитов

 

 

 

Есть сбережения и есть (были) кредиты

 

 

 

Есть (были) только к

редиты, нет сбережений

 

 

 

Есть только сбережен

 

ия, нет (не было) кредитов

 

 

 


1,000
	0,768
	0,518
	0,175

	6 фактор. Стратегия «крупногабаритных» и инвестиционных по содержанию кредитов
	1,074
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1,000
	1,020
	0,970
	0,665

	7 фактор. Стратегия взятых «мелких» бытовых кредитов
	0,695
	0,887
	
1,000
	0,988
	0,855
	0,555

	Доля в выборке, %
	3,6
	11,9
	23,1
	26,2
	26,1
	9,1


Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.

Итак, только по двум из семи факторов, характеризующих стратегии финансового поведения, периферия среднего класса ближе к обобщенному среднему классу. Это означает, что разрыв между периферией среднего класса и самим средним классом по своим финансовым стратегиям достаточно велик. Следовательно, интерпретировать группу, именуемую периферией среднего класса, в качестве протосреднего класса весьма затруднительно, поскольку она ближе к другому, расположенному ниже на стратификационной лестнице социальному слою. 

Сам средний класс, как мы уже говорили, неоднороден. И прежде всего, по входящим в него социально-профессиональным отрядам. Как видно из рис. 4, для предпринимателей наиболее выраженными являются стратегии вкладов в коммерческих банках и наличных сбережений. У бюджетников все выделенные стратегии проявляют себя менее ярко, но преобладают две – организованные вклады в Сбербанке и широкое использование банковских услуг. Наемные работники частного сектора, занятые в промышленности, финансах и страховании, характеризуются максимальной концентрацией «активных» стратегий (первый, пятый, шестой факторы) и абсолютной невыраженностью таких способов финансового поведения, как наличные сбережения и мелкие бытовые кредиты. Наемные работники частного сектора, занятые в других отраслях, довольно близки по набору своих стратегий к бюджетникам, за исключением того, что коммерческим банкам в сравнении со Сбербанком здесь отдается больший приоритет.


Рис. 4. Финансовые стратегии (средние значения факторов) 
различных социально-профессиональных групп обобщенного среднего класса
Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.

Посмотрим на выраженность финансовых стратегий обобщенного среднего класса в поселенческом разрезе (рис. 5). Для Москвы и Санкт-Петербурга наиболее выраженной предстает стратегия вкладов в коммерческих банках, в меньшей степени – в Сбербанке, а также характерно широкое пользование банковскими услугами. Но следует обратить внимание, что все кредитные стратегии, а также инновационные формы сбережений здесь абсолютно не выражены (отрицательное значение факторов). В других областных центрах наблюдается концентрация тех же стратегий, но есть одно существенное отличие от столиц – стратегия инновационных форм сбережений в данном случае выражена. Обобщенный средний класс в более мелких городах характеризуется широким использованием банковских услуг (максимальная выраженность фактора), а также стратегией крупногабаритных инвестиционных кредитов, инновационных форм сбережений и большими предпочтениями Сбербанка, нежели других коммерческих банков. Сельский средний класс ориентируется на стратегии наличных сбережений и вкладов в Сбербанке и немного – на жилищные и образовательные кредиты.


Рис. 5. Финансовые стратегии (средние значения факторов) 
обобщенного среднего класса в поселенческом разрезе
Источник: рассчитано по данным «РиДМиЖ», 2007 г.

Подведем итог, попытавшись ответить на вопрос, поставленный нами в начале статьи. Основываясь на том, что обобщенный средний класс накануне экономических испытаний выступал в большей степени «сберегателем», чем заемщиком, можно предположить, что после кризиса разрыв между средним классом и другими социальными стратами увеличится. Вместе с тем, поскольку средний класс, как было выяснено, существенно отличается от остальных социальных слоев своей большей приверженностью к «крупногабаритным» кредитам, можно также полагать, что темпы роста этого разрыва будут относительно умеренными. А учитывая специфику проявления выделенных финансовых стратегий в различных профессиональных отрядах и поселенческих группах среднего класса, можно, вероятно, говорить о реструктуризации финансовой ак​тивности обобщенного среднего класса в посткризисный период. Более точный и детальный ответ на поставленный вопрос можно будет дать после проведения нового исследования.
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� Данное исследование выполнено в рамках реализации в 2008–2009 гг. масштабного проекта Независимого института социальной политики (НИСП) «Формирование массового среднего класса». Руководитель проекта Т. Малева. 


� К примеру, за годы экономического роста, по мнению многих исследователей, роста средних классов не произошло. Рост материального благосостояния не привел к расширению границ среднего класса, а это значит, что отнюдь не доходы являются самым слабым звеном в ресурсной цепочке, которая определяет размеры и границы социальных страт. См.: Малева Т.М., Овчарова Л.Н. Российские средние классы накануне и на пике экономического роста. М.: Экон-Информ, 2008. С. 86.


� Обследование проведено в рамках международной программы «Поколения и гендер», первая волна которого в России была проведена в 2004 г. НИСП при финансовой поддержке Пенсионного фонда РФ и Общества содействия науке им. Макса Планка. Вторая волна обследования в России была проведена в 2007 г. при финансовой поддержке Пенсионного фонда РФ, Фонда народонаселения ООН и Сбербанка РФ. Подробнее об обследовании см.: http://www.socpol.ru/gender/about.shtml


� Средние классы в России: экономические и социальные стратегии / Коллективная монография под ред. Т.М. Малевой. М.: Гендальф, 2003.


� Малева Т.М., Овчарова Л.Н. Российские средние классы накануне и на пике экономического роста. М.: Экон-Информ, 2008. С. 3–102.


� В частности, в ней отсутствуют показатели, отражающие страховое поведение, наличие долгов перед семьями (долги родственников, знакомых, невыплаченные страховки, заработная плата, замороженные вклады и т.д.), кредитные пластиковые карты и т.д.
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