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Образец пакета услуг, оказываемых Коммерческой службой США

в Российской Федерации

Неофициальный перевод

Поиск иностранного партнера

Услуга по поиску иностранного партнера позволяет американским экспортерам найти в России потенциальных агентов, дистрибьюторов или же иных бизнес-партнеров, даже не покидая территории США. Используя Ваши запросные материалы мы связываемся с большой группой потенциальных бизнес-партнеров из России и определяем среди них заинтересованные в сотрудничестве с Вами компании.

Итоговый отчет по услуге по поиску иностранного партнера включает в себя следующую информацию:

•справка на пять  потенциальных  компаний-контрагентов, включая контактную информацию;

•степень заинтересованности данных компаний в продукции/услугах экспортера;

•мнение  Коммерческой службы по существу данного вопроса и необходимые рекомендации;

•список потенциальных конкурентов в данном сегменте рынка, включая местные и компании из других стран и др.

Ответ на запрос по данному виду услуг предоставляется заказчику в срок до 30 дней.
Для оказываемых услуг под малыми и средними предприятиями понимаются компании со штатом сотрудников до 500 человек или же компании, определяемые как малые и средние в соответствии с законодательством. Под крупными компаниями понимаются предприятия со штатом сотрудников более 500 человек. Дочерние компании классифицируются по количеству сотрудников по размерам ее компании-учредителя.

Стоимость данной услуги:

	
	Стоимость (в долл. США)

	Вид услуги
	Малые и средние предприятия
	Малые и средние предприятия, впервые обратившиеся в Коммерческую службу
	Крупные компании

	Поиск иностранного партнера (отобранные бизнес-контакты)
	550
	350
	1400


Заказать услугу по поиску иностранного партнера в России Вы можете, обратившись к нашим специалистам по интересующим секторам рынка (ссылка на список сотрудников на разделе сайта Коммерческой службы по России). По общим вопросам касательно услуги по поиску иностранного партнера, пожалуйста, обращайтесь к (имя сотрудника, адрес электронной почты, контактный телефон).

Досье на зарубежную компанию

Услуга по составлению досье на зарубежную компанию позволяет экспортеру определиться с потенциальным бизнес-партнером за рубежом, проверить его благонадежность. Досье на зарубежную компанию включает в себя актуальную информацию на компанию-контрагент, собираемую с целью минимизации рисков для американского экспортера.

Досье на зарубежную компанию включает в себя следующую информацию:

•руководство и структура компании;

•сфера деятельности и интересов;

•выпускаемая продукция / предоставляемые услуги;

•финансовые показатели;

•кредитная история;

•опыт ведения бизнеса;

•доля на рынке;

•клиентская база и бизнес-партнеры.

Проверка благонадежности проводится Коммерческой службой США на любые компании, в уставном капитале которых доля физических и юридических лиц из США не превышает 50 %. Ответ на запрос по данному виду услуг предоставляется в срок не менее 15 дней. Стоимость подготовки подобного запроса в срок до 10 дней и менее или же предоставление дополнительной информации может составить свыше 1000 долл. США.

Стоимость данной услуги:

	
	Стоимость (в долл, США)

	Вид услуги
	Малые и средние предприятия
	Малые и средние предприятия, впервые обратившиеся в Коммерческую службу
	Крупные компании

	Досье на зарубежную компанию (проверка благонадежности)
	600
	350
	900


Заказать досье на зарубежную компанию в России Вы можете, обратившись к нашим специалистам по интересующим секторам рынка (ссылка на список сотрудников на разделе сайта Коммерческой службы по России). По общим вопросам касательно услуги составлению досье на зарубежную компанию, пожалуйста, обращайтесь к (имя сотрудника, адрес электронной почты, контактный телефон).

Предварительный анализ рынка

Предварительный анализ рынка помогает определиться участнику ВЭД в целесообразности прихода на интересующий рынок иностранного государства, а также в необходимости предоставления Коммерческой службой более продвинутой услуги «Золотой ключ». Предварительный анализ рынка включает в себя маркетинговые исследования интересующего рынка, предоставление информации по 5-10 потенциальным бизнес-партнерам, включая степень их готовности к сотрудничеству с американским экспортером. Если же американский экспортер удовлетворен результатами предварительного анализа рынка и выразил заинтересованность в экспорте своих товаров и услуг, Коммерческая служба США предлагает ему более продвинутую комплексную услугу «Золотой ключ». При этом оплаченный экспортером Предварительный анализ рынка может идти в зачет пакета услуг «Золотой ключ».

Стоимость данной услуги:

	
	Стоимость (в долл. США)

	Вид услуги
	Малые и средние предприятия
	Малые и средние предприятия, впервые обратившиеся в Коммерческую службу
	Крупные компании

	Предварительный анализ рынка
	400
	200
	1100

	Переход на услугу «Золотой ключ»
	300
	150
	1200


Заказать услугу по предварительному анализу рынка в России Вы можете, обратившись к нашим специалистам по интересующим секторам рынка (ссылка на список сотрудников на разделе сайта Коммерческой службы по России). По общим вопросам касательно услуги по предварительному анализу рынка, пожалуйста, обращайтесь к (имя сотрудника, адрес электронной почты, контактный телефон).

Пакет услуг «Золотой ключ»

Пакет услуг «Золотой ключ» является наиболее экономичным и эффективным инструментарием для американских экспортеров, планирующих войти на российский рынок. Основной целью программы является предоставление качественных услуг, которые сделают пребывание американских экспортеров в России наиболее продуктивным, информативным и эффективным.

Пакет услуг включает в себя:

• организация переговоров с предварительно отобранными компаниями -потенциальными контрагентами (как правило, организуется по 4 подобных встречи в день);

• предоставление необходимой информации по каждой компании: структура, руководство, опыт ведения бизнеса, размер, особенности выпускаемой продукции/оказываемых услуг, возможность гарантийного обслуживания, финансовые показатели и другие параметры благонадежности;

• организация консультаций со служащими Коммерческой службы;

• подготовка обзора интересующего рынка;

• обсуждение со специалистами Коммерческой службы итогов переговоров и выработка дальнейшей стратегии и др.

Стоимость данной услуги:

	
	Стоимость (в долл. США)

	Вид услуги
	Малые и средние предприятия
	Малые и средние предприятия, впервые обратившиеся в Коммерческую службу
	Крупные компании

	Пакет услуг «Золотой ключ»
	700
	350
	2300


