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I. Организационно-методический раздел

Авторы программы: к.э.н., доц. М.И. Одинцова и ст. преп. А.А. Бальсевич

Требования к базисной подготовке студентов. Курс «Институциональная экономика» предназначен для студентов 3-го курса факультета права (1-3 модули). Программа курса базируется на знаниях, полученных студентами в рамках курсов "Микроэкономика" и "Макроэкономика".

Аннотация. Цель данного курса – ознакомить студента с основами современной институциональной экономической теории, которая стремится объяснить, как институты общества, среди которых право является одним из важнейших, влияют на поведение людей, а, следовательно, и на богатство общества, а также показать возможности применения полученных знаний для анализа институциональной структуры общества и, в первую очередь, права. Данный курс завершает цикл экономических дисциплин, которые в совокупности образуют основу для изучения студентами курса «Экономика права», основанного на междисциплинарном подходе.

В соответствии с поставленной целью курс «Институциональная экономика» решает следующие задачи: 

· Ввести студентов в круг основных понятий институциональной экономики

· Научить студента работе с оригинальными статьями по институциональной экономике и экономике права

· Сформировать у студентов навыки самостоятельного анализа институтов общества, в том числе и институтов права

Программа курса предусматривает чтение лекций и проведение семинарских занятий. Важнейшей составной частью обучения является самостоятельная работа студентов, которая включает чтение основной и дополнительной литературы, подготовка докладов и написание эссе.

 Курс является обязательным.

Методическая новизна курса. Данный курс представляет собой адаптацию традиционного курса институциональной экономики для преподавания его на факультете права. Методическая новизна курса определяется следующими факторами.
- В курсе особое внимание уделяется четкому определению основных терминов институциональной экономики и объяснению экономического смысла понятий, многие из которых имеют в правоведении значение, отличное от того, которое они имеют в экономической теории.
- Курс учитывает уровень экономической подготовки юристов и особенности восприятия и мышления студентов факультета права. Акцент делается не на формализованное изложение материала, а на объяснение основных положений курса с помощью разбора конкретных ситуаций и судебных дел или норм права.
- В программе семинарских занятий предусмотрены ролевые игры, которые должны помочь студентам–юристам понять сложный материал и показать взаимную зависимость людей, участвующих в хозяйственной жизни.

- Подобранные специально для данного курса оригинальные статьи из англоязычных источников (специализированных журналов по экономике права) сокращаются и адаптируются, чтобы облегчить студентам работу с ними. В необходимых случаях они будут сопровождены комментариями, объясняющими некоторые юридические понятия из практики общего права, которые могут вызвать трудности у студентов.

- В курсе предлагаются темы рефератов, рассчитанные специально на студентов-юристов. Цель предложенных тем – проверить, могут ли студенты применить основные категории институциональной экономики для анализа конкретного правового института. 
- Курс рассматривается авторами не изолированно от других дисциплин, а как составная часть блока дисциплин «институциональная экономика – экономика права», призванная создать методическую базу и заинтересовать студентов в дальнейшем изучении дисциплин, анализирующих отдельные отрасли права. 
II. Содержание курса
Новизна курса. 
Курс «Институциональная экономика для юристов» преподается на факультете права в ГУ-ВШЭ и в филиалах ГУ-ВШЭ. Данный курс рассчитан специально на правоведов, является в этом смысле новаторским, и может быть полезен не только студентам, но и преподавателям права, среди которых начинает проявляться интерес к изучению институциональной экономики.

Базовый учебник. 
Одинцова М.И. Институциональная экономика. Москва, Издательство ГУ-ВШЭ, 2007
Формы контроля
· промежуточный контроль осуществляется с помощью оценки за работу на семинаре - 40% итоговой оценки и реферата (объём – 7-10 стр.) - 10% итоговой оценки.

· итоговый контроль осуществляется посредством письменного экзамена (120 минут) - 50% итоговой оценки. Письменный экзамен состоит из нескольких частей, и включает тесты, открытые вопросы, и кейсы, которые предлагаются студентам для анализа.
· итоговая оценка по десятибалльной системе определяется путем сложения оценок, полученных за работу на семинаре, реферат и экзамен, взвешенных заданными весами. 

Тематический план учебной дисциплины
	№
	Название темы
	Всего часов по дисциплине
	Аудиторные часы
	Самостоятельная работа

	
	
	
	Лекции
	Семинарские занятия
	

	1.
	Введение в институциональный анализ
	14
	2
	4
	8

	2.
	Трансакционные издержки
	20
	6
	2
	12

	3.
	Экономическая теория прав собственности
	22
	6
	4
	12

	4.
	Контрактные отношения
	24
	8
	4
	12

	5
	Институциональные теории фирмы
	14
	4
	2
	8

	6
	Экономическая теория государства
	8
	2
	2
	4

	7
	Институциональная динамика
	6
	2
	-
	4


	
	Итого:
	108
	30
	18
	60


Содержание программы. План лекций

Тема 1. Введение в институциональный анализ

1.1. Определение понятия института. Функции институтов. 

1.2. Классификация институтов в зависимости от ситуаций, которые приводят к их возникновению. Ситуация координации, эффект совмещенных ожиданий и фокальные точки (Шеллинг). Ситуации «невидимая рука» и «дилемма заключенных»; обещания, заслуживающие доверия. Ситуация неравенства. 

1.3. Институциональная структура общества. Институты формальные и неформальные. Классификация санкций за несоблюдение неформальных правил (автоматическая санкция; чувство вины; чувство стыда; информационная санкция; санкция, налагаемая пострадавшей от нарушения стороной; санкция, налагаемая всеми членами сообщества). Условия эффективности неформальных институтов. Взаимодействие формальных и неформальных институтов. Заимствование (импорт) формальных правил и роль механизмов принуждения к соблюдению правил. Основные элементы системы общественного контроля. 

1.4. Социальные нормы, обычаи делового оборота и их правовой статус. 

Основная литература 

1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики.// Издательский дом ГУ-ВШЭ, Москва 2006, Гл. 2, стр. 44-127.

2. Норт, Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики. //М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997, Гл. 1, 5, 6 стр. 17-26, 56-66, 67-75.

3. Познер, Р. Экономический анализ права.// СПб.: Экономическая школа, Гл. 8 стр. 351-356 .

Дополнительная литература
1. Kaпелюшников, Р. «Где начало того конца?» (к вопросу об окончании переходного периода в России). // Вопросы экономики, № 1, 2000, стр. 138-156.

2. Де Сото, Э. Загадка капитала.// М., «Олимп-Бизнес», 2004. Гл. 6 Загадка правового бессилия, стр. 155-208.

3. Панеях, Э.Л. Формальные правила и неформальные институты и их применение в российской экономической практике. // Экономическая социология, Т. 2, N 4, 2001, стр. 56-58. http://www.ecsoc.msses.ru 

4. Эльстер, Ю. Социальные нормы и экономическая теория.// THESIS, Т. 1, Вып. 3, 1993, стр. 73-91. 

5. Ellickson, R. The Aim of Order without Law. // Journal of Institutional and Theoretical Economics, Vol. 150, 1994, pp. 97-100.

6. Ott, C., Schaeffer, H.-B. Emergence and Construction of Efficient Rules in the Legal System of German Civil Law. // International Review of Law and Economics, Vol. 13, 1993, pp. 285-302.

7. Posner, R. Social Norms and the Law: an Economic Approach. // The American Economic Review, Vol. 87, 1997, pp. 365-369.

8. Posner, R., Rasmusen, E. Creating and Enforcing Norms, with Special Reference to Sanctions. // International Review of Law and Economics, 1999, Vol. 19, pp. 369-382. 

9. Rapaczynski A. The Role of the State and the Market in Establishing Property Rights. //The Journal of Economic Perspectives. 1996. Vol. 10. N. 2. P.87-103.
Тема 2. Трансакционные издержки

2.1. Понятие трансакции. Трансакции рыночные и внутрифирменные. Определение трансакции по Уильямсону и Коммонсу.

2.2. Механизмы координации деятельности и основные типы трансакционных издержек (рыночные трансакционные издержки, управленческие издержки, политические трансакционные издержки). 

2.3. Рыночные трансакционные издержки и средства их минимизации. 

2.3.1. Издержки поиска информации о цене и партнере. 

2.3.2. Издержки измерения. Классификация благ к зависимости от издержек измерения их качества. Поисковые блага, экспериментальные блага и доверительные блага. Чрезмерное производство информации о качестве блага. Информация производительная и перераспределительная. Виды рыночной практики как методы экономии трансакционных издержек измерения (продажа товара с гарантией, продажа под торговой маркой, контракты с долевым участием). Неоднородные товары и издержки сортировки. Метод продаж неоднородных товаров: «кот в мешке».

2.3.3. Издержки проведения переговоров и заключения контракта. Выгода от сотрудничества и способы ее дележа. Переговоры по-Гоббсу как социальная дилемма. Стратегия лидера и достоверность его угрозы отказа от переговоров. Стандартные договоры.

2.3.4. Издержки контроля соблюдения контракта и предотвращения оппортунистического поведения. Межвременной обмен и ненадежность обязательств. Способы защиты контракта. Сравнительные преимущества и недостатки правовой системы как механизма защиты контрактов. Механизм репутации как средство защиты контракта. Двусторонний и многосторонний механизм репутации. Недостатки репутации как механизма предотвращения оппортунистического поведения: проблема решения спора, проблема распространения информации, проблема безбилетника и применение санкций. 

2.3.5. Издержки защиты контракта от третьих лиц. 

2.4. Трансакционные издержки и основные типы экономического обмена: характеристика институциональной структуры основных типов обмена (по Д. Норту). 

Основная литература:
1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики.// Издательский дом ГУ-ВШЭ, Москва 2006, Гл. 2, стр. 189-283.

2. Капелюшников, Р.И. Экономическая теория прав собственности.// М.: ИМЭМО, 1990, гл. 5. http://www.libertarium.ru
3. Уильямсон, О.И. Экономические институты капитализма.// Спб.: Лениздат, 1996, Глава 1, стр. 48-60. 
4. Норт, Д. Институты и экономический рост: историческое введение // THESIS, т. 1, вып.2, 1993, стр. 69-91. 
5. Милгром, П. Робертс, Д. "Экономика, организация, и менеджмент".//М.: Экономическая школа, 1999, том 1, стр. 60-65. 
 Дополнительная литература:
1. Де Сото, Э. Иной путь.// М.: Catallaxy, 1995. Гл. 5 Издержки и значение закона, стр.176-234.

2. Кокорев, В. Институциональные преобразования в современной России: анализ динамики трансакционных издержек. // Вопросы экономики, N. 12, 1996, стр. 61-72. 

3. Ляско, А.К. Доверие и трансакционные издержки. // Вопросы экономики, № 1, 2003, стр. 42-58.

4. Хикс, Дж. Теория экономической истории.// М.: НП «Журнал Вопросы экономики», 2003, Гл. 3. Становление рыночной экономики, стр. 46-64.

5. Barzel, Y. Measurement Cost and the Organization of Markets. // Journal of Law and Economics, Vol. 25, N. 1, 1982, pp. 27-48. 

6. Greif, A. Reputation and Coalitions in Medieval Trade: Evidence on the Maghribi Traders. // Journal оf Economic History, Vol. 49, N. 4, 1989, pp. 857-882.

7. Kronman, A. Contract Law and the State of Nature. // Journal of Law, Economics and Organization, Vol. 1, N. 1, 1985, pp. 5-32.

Тема 3. Экономическая теория прав собственности

3.1. Определение понятия прав собственности. Права собственности в теории права и в экономической теории. Спецификация прав собственности и их размывание. Пучок прав собственности. Расщепление прав собственности на отдельные правомочия.

3.2. Конфликты в связи с использованием собственности и внешние эффекты. Подходы к решению проблемы внешних эффектов. Частный способ разрешения конфликтов: теорема Коуза. Факторы, влияющие на величину трансакционных издержек переговоров (характеристики благ, характер информации, определенность прав участников, количество сторон, характер отношений между сторонами, временные характеристики обмена, возможности контроля и наказания, поведение сторон). Теорема Познера.

3.3. Альтернативные режимы прав собственности. Общая собственность (свободный доступ) и проблема чрезмерной эксплуатации ресурсов. Трагедия общедоступной собственности. Обоснование существования исключительных прав собственности. Коммунальная собственность. Первая экономическая революция. Частная собственность. Факторы, влияющие на установление режима частной собственности (величина потерь от общего доступа, характер переговорного процесса и трансакционные издержки проведения переговоров об изменении прав собственности, издержки установления прав собственности и их защиты). Государственная собственность.

3.4. Теории возникновения и изменения прав собственности. Наивная теория прав собственности (Демсец). Теория групп со специфическими интересами, проблема безбилетника и издержки коллективных действий (Олсон). Теория рентоориентированного поведения. 

Основная литература: 

1. Капелюшников, Р.И. Экономическая теория прав собственности.//М..,ИМЭМО, 1990, гл.6. http://www.libertarium.ru
2. Коуз, Р. Проблема социальных издержек. // Коуз Р. Фирма, рынок, право. М.: Дело, 1993. 
3. Кутер, Р.Д. Организация как собственность: экономический анализ права собственности применительно к приватизации. // Становление рыночной экономики в странах Восточной Европы, под ред. Макашевой, М.: РГГУ, 1994, гл. 5, стр. 124-162. 
4. Познер, Р. Экономический анализ права.// СПб.: Экономическая школа, Гл.3 стр. 41-74, 82-88. 

Дополнительная литература:
1. Капелюшников, Р.И. Р. Коуз или сотворение рынков. // США: Экономика, Политика, Идеология, N1, 1993, стр. 15-24. 
2. Коуз, Р. Маяк в экономической теории. // Коуз Р. Фирма, рынок, право. - М.: Дело, 1993.

3. Олсон, М. Логика коллективных действий.// М.: Фонд экономической инициативы,1995. 
4. Пайпс, Р. Собственность и свобода.// М.: Московская школа политических исследований, 2001. Гл. 2. Институт собственности, стр. 91-162.

5. Эггертсон, Т. Экономическое поведение и институты. // М., Дело, 2001, гл. 4, 5, 6, 8.
6. Де Сото, Э. Загадка капитала. // М.: Олимп Бизнес,, 2004. Гл. 6 Загадка правового бессилия, стр. 155-208.
7. Сooter, R., Ulen, T. Law and Economics. 3d ed. //Addison-Wesley. 2000. pp. 87-90.
8. Demsetz, H. Toward the Theory of Property Rights. // American Economic Review, Vol. 57, 1967, pp. 349-359.
9. Libecap, G. (1998) Common Property. // Newman P. The New Palgrave Dictionary of Economics and the Law. Vol. 1, pp. 317-324.

Тема 4. Контрактные отношения

4.1. Понятие контракта. Контракт в юридическом и экономическом смысле. Свобода заключения контракта как институт рыночной экономики. 

4.2.  Понятие совершенного контракта. Ограниченная рациональность и невозможность заключения совершенного контракта. 

4.3. Асимметрия информации и оппортунистическое поведение. Виды оппортунистического поведения. 
4.4. Неблагоприятный отбор и методы его предотвращения (подача сигнала и «просеивание»). Неблагоприятный отбор на рынке труда. Неблагоприятный отбор на рынке кредитов. Нормирование кредитов. Неблагоприятный отбор на рынке адвокатских услуг. Неблагоприятный отбор и договорное право. Доктрина предвидимости ущерба как средство предотвращения неблагоприятного отбора.

4.5. Пластичность ресурсов и моральный риск. Проблема взаимоотношений принципала и агента. Агентские издержки. Методы предотвращения морального риска (контроль над агентом, стимулирующие контракты, внесение залогов и объединение собственности).
4.6. Вымогательство как вид оппортунистического поведения и способы его предотвращения. Понятие специфичности ресурсов. Виды специфических активов. Квази-рента и способы ее присвоения. 

4.7. Факторы, влияющие на выбор типа контракта. Типы контрактов: классический, неоклассический и отношенческий. Различие между информацией, поддающейся наблюдению, и информацией, поддающейся проверке, и судебное решение споров при классическом и неоклассическом контрактах. Альтернативные дискретные структуры управления сделками: рынок, гибридные формы и иерархия. Самовыполняющиеся контракты и идея "заложника". Гибридные формы: проблема гарантий специфических капиталовложений. Влияние институциональной среды на выбор типа контракта. Роль доверия при выборе типа контракта. 

Основная литература
1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики.// Издательский дом ГУ-ВШЭ, Москва 2006, Гл. 5, стр. 285-401.

2. Акерлоф, Дж. Рынок "лимонов": неопределенность качества и рыночный механизм. // THESIS, вып. 5, 1993, стр. 95-104. 

3. Милгром, П., Робертс, Д. Экономика, организация, и менеджмент.// М.: Экономическая школа, 1999, том 1, стр. 192-197, 203-208, 239-241, 247-252, 273-280, 382-386, т. 2, стр. 330-332. 
Дополнительная литература: 
1. Вэриан, Х.Р. Микроэкономика. Промежуточный уровень. //М.: ЮНИТИ, 1997, Гл. 35, стр. 689-711. 

2. Джоскоу, П. Специфичность активов и структура вертикальных отношений: эмпирические свидетельства. // "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера, М.: Дело, 2001, стр. 175-205. 

3. Шаститко, А.Е. Новая теория фирмы. //М.: ТЭИС, 1995, гл. 3, стр. 47-69 

4. Клейн, Б. Вертикальная интеграция как право собственности на организацию: еще раз об отношениях между "Фишер боди" и "Дженерал моторс". // "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера, М.: Дело, 2001, стр. 319-339. 

5. Уильямсон, О. Экономические институты капитализма.// Спб.: Лениздат, 1996, гл. 1-3, стр. 25-151. 

6. Эггертсон, Т. Экономическое поведение и институты.// М.: Дело 2001, гл.6, стр. 171- 191.

7. Schwartz, A. Relational Contracts in the Courts: An Analysis of Incomplete Agreements and Judicial Strategies. // The Journal of Legal Studies, Vol. 21, N.2, 1992, pp. 271-318. (с сокращениями).

Тема 5. Институциональные теории фирмы

5.1. Неоклассическая теория фирмы. Объяснение причин возникновения фирмы в неоинституциональной теории (Ф.Найт, Р. Коуз, А.Алчиан и Х. Демсетц, О. Уильямсон, Харт и Мур). Границы фирмы.

5.2. Рынок и фирма: сравнительный анализ выгод и издержек альтернативных форм координации экономической деятельности. 

5.3. Анализ экономических организаций с позиции теории прав собственности. Характеристика правомочий, входящих в пучок прав собственности владельца частнопредпринимательской фирмы. Формы деловых предприятий и распределение прав собственности в них; сравнительные преимущества и недостатки этих форм (частнопредпринимательская фирма, товарищество, открытая корпорация, регулируемая фирма, государственная фирма, некоммерческие организации, самоуправляющиеся фирмы). Приватизация в России и структура прав собственности на приватизированных предприятиях. 

5.4. Открытая корпорация и издержки отношений "принципала и агента". Оппортунизм управляющих и основные модели корпоративного контроля в развитых странах. Приватизация в России и странах Восточной Европы и проблемы контроля над управляющими. 

Основная литература:
1. Алчиан, А., Демсец, Х, Производство, информационные издержки и экономическая организация. // Истоки, М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ, 2004, стр. 166-207. 

2. Коуз, Р. Природа фирмы. // Сборник статей "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера, М.: Дело, 2001, стр. 33-50. 

3. Мастен, С. Правовая основа фирмы. // "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера, М.: Дело, 2001, стр. 294-318. 

4. Познер, Р. Экономический анализ права.// СПб.: Экономическая школа, Гл.14, стр. 525-536.

Дополнительная литература:
1. Капелюшников, Р. Экономическая теория прав собственности.// М., ИМЭМО, 1990, стр. 63 – 76.

2. Розанова, Н. Эволюция взглядов на природу фирмы в западной экономической науке. // Вопросы экономики, № 1, 2002, стр. 50-67.
3. Шаститко, А.Е. Новая теория фирмы.// М.: ТЭИС, 1995, гл. 4, стр. 70 – 101.

4. Харт, О.Д. Неполные контракты и теория фирмы. // "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера, М.: Дело, 2001, стр. 206-236, с сокращениями. 
5. Эггертсон, Т. Экономическое поведение и институты. //М., Дело 2001, гл.6, стр. 191-206.
6. Hart, O. An Economist’s Perspective on the Theory of the Firm. //Columbia Law Review, 1989, Vol.89, pp.1757 -1774.

Тема 6. Экономическая теория государства

6.1. Объяснение феномена государства (теория насилия, теория социального контракта). 

6.2. Теория государства Д. Норта. 

Основная литература:
1. Капелюшников, Р.И. Экономическая теория прав собственности.// М.: ИМЭМО, 1990, гл. 7. 

Дополнительная литература:
1. Тамбовцев, В.Л. К вопросу о государственном регулировании в переходной экономике России. // Экономика и математические методы, 1998, т. 34, вып. 4, стр. 149-159. 

2. Олсон, М. Рассредоточение власти в переходный период. Лекарства от коррупции, распада и замедления темпов экономического роста. // Экономика и математические методы, 1995, т. 31, вып.4, стр. 53-81, (с сокращениями). 

3. North, D. Structure and Change in Economic History.// New York, London: Norton. 1981. Ch.3.

4. Rapaczynski A. The Role of the State and the Market in Establishing Property Rights. //The Journal of Economic Perspectives. 1996. Vol. 10. N. 2. P.87-103.
Тема 7. Институциональная динамика
7.1.  Стабильность институтов и институциональные изменения. Понятие институционального равновесия. Основные источники институциональных изменений. Централизованные и стихийные институциональные изменения. Роль государства в процессе институциональных изменений. 
7.2. Теория отбора в процессе конкуренции наиболее эффективных институтов (Алчиан, Фридман). 

7.3. Институциональные изменения и зависимость от пути развития. Формы зависимости от траектории развития (слабая, средняя и сильная формы). 
7.4. Зависимость от предшествующей траектории в развитии российского права.

Основная литература:
1. Норт, Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики.// М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997, гл. 10 – 11, стр. 108-134 
2. Норт, Д. Институты и экономический рост: историческое введение. // THESIS, 1993, т. 1, вып. 2, стр. 69-91 
Дополнительная литература:
1. Кэдвел, Ч., Полищук, Л. Эволюция спроса на институты в российской экономике: последствия для экономических реформ. //Модернизация Российской экономики. Книга 1. Отв. Ред. Ясин Е.Г., Москва, 2002, стр. 239-249. 
2. Норт, Д. Институциональные изменения: рамки анализа. // Вопросы экономики, N 3, 1997, стр. 6-17.

3. Полтерович В.М. Институциональные ловушки и экономические реформы. Экономика и математические методы. 1999. Т. 35. Вып.3, с. 3-20.

4. Яковлев, А.А. Спрос на право в сфере корпоративного управления: эволюция стратегий экономических агентов. // Вопросы экономики, N.4, 2003.
5. Roe, M. Chaos and Evolution in Law and Economics. // Harvard Law Review, Vol.109, 1996, pp.641- 658.

6. David, P. Clio and the Economics of QWERTY. // American Economic Review. Papers and Proceedings, Vol.75, 1985, pp. 332-337. 

Семинарские занятия
Аннотация. Цель семинарских занятий по институциональной экономике на факультете права состоит в обучении студентов практическим навыкам применения полученных на лекциях знаний к анализу конкретных ситуаций, в том числе в сфере своей специализации. Поэтому план семинарских занятий предполагает: 

· разбор наиболее сложных и важных понятий, теорий и инструментария, которые необходимы для успешного освоения дисциплины и применения полученных знаний при изучении других дисциплин (например, курсов направления «Экономический анализ права») и для решения теоретических и прикладных задач в области права;

· проведение ролевых игр, иллюстрирующих рассматриваемые проблемы и позволяющих применять полученные знания для принятия решений;

· работу со статьями, как на русском, так и на английском языках, способствующую более глубокому пониманию предмета и развивающую навыки использования научных материалов;

· разбор кейсов, позволяющий применить полученные знания для анализа конкретных ситуаций;

· периодический промежуточный контроль степени усвоения студентами материала и их готовности к семинару.

При подготовке материалов, подборе статей и кейсов, особое внимание уделяется тому, чтобы показать студентам, как они смогут применять логику и инструментарий институциональной экономики для анализа правовых институтов, контрактов, и их влияния на поведение людей. 

Формирование итоговой оценки за семинары.

В итоговую оценку за семинарские занятия входит:

· Оценка за самостоятельную работу 

Самостоятельные работы проводятся по завершении каждой темы. Студенты должны разобрать конкретную ситуацию или ответить на открытый вопрос. По результатам самостоятельных работ вычисляется средний балл за самостоятельные работы. 

· Оценка за домашнее задание 

Домашние задания предполагают самостоятельный подбор кейсов и примеров по пройденным темам или чтение и ответ на вопросы по заданной статье. 

· Оценка за доклад 

Работа над докладом осуществляется в группах по 4-5 человек. В ходе подготовки группа должна разобрать одну статью на русском языке, одну статью на английском языке, подобрать кейс, иллюстрирующий рассматриваемую проблему, подготовить и провести презентацию по поставленной теме, используя материалы этих статей и кейсов, и представить в письменной форме краткое изложение основных положений доклада. 

· Оценка за работу на семинаре 

Итоговая оценка за работу на семинарских занятиях – ИОсем = 0,4(Средний балл за самостоятельные работы) + 0,4(Оценка за доклад) + 0,2(Средний балл за домашние задания).
План семинарских занятий
Семинар 1

Тема: Введение в институциональный анализ
Определение понятия института. Формальные и неформальные институты. Влияние формальных и неформальных институтов на поведение индивидов: разбор ситуаций. 
Основные понятия теории игр. Нахождение равновесия по Нэшу.

Литература: 

1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики: Институты, Сети, Трансакционные издержки, Контракты.//М.: ГУ-ВШЭ, 2005, гл. 2.

2. Норт, Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики.//М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997, гл. 1, 5, 6. 

Семинар 2

Тема: Классификация институтов
Ситуация типа дилеммы заключенных, неэффективность равновесия в игре, проблема обязательств, заслуживающих доверия и достижения сотрудничества. Анализ ситуации: гонка кредиторов и неэффективное использование активов должника, императивная процедура банкротства как выход из ситуации дилеммы заключенных. Ситуация координации: демонстрация на конкретных примерах. Игра: «поиск фокальной точки». Ситуация неравенства (разбор конкретных примеров проблемы, способы решения).
Тема доклада: 

Социальные нормы и право как регуляторы поведения. 

Статьи для доклада: 

· Posner, R.A. Social Norms and the Law: An Economic Approach. // The American Economic Review, vol. 87, N. 2, 1997, pp. 365-369.

· Shavell, S. Law versus Morality as Regulators of Conduct. // American Law and Economics Review, Vol. 4, N. 2, 2002, pp. 227-257. (с сокращениями).

Литература: 

1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики: Институты, Сети, Трансакционные издержки, Контракты.//М.: ГУ-ВШЭ, 2005, гл. 2.

2. Holt, C.A., Capra, V. Classroom Games: A Prisoner’s Dilemma // The Journal of Economic Education, vol.31, N. 3, 2000, pp. 229-236. 

Семинар 3 

Тема: Трансакционные издержки
Типы трансакционных издержек и способы их минимизации. Обсуждение факторов, влияющих на величину трансакционных издержек. 

Трансакционные издержки на примерах конкретных сделок, заключения и контроля за исполнением соответствующих договоров. Обсуждение доступных способов минимизации трансакционных издержек в этих сделках.

Самостоятельная работа (Общая тема): 
Примеры ситуаций, в которых необходимо введение института (кейсы). 

Тема доклада: 

1. Рыночные трансакционные издержки: анализ на примере сделок на Майнском рынке омаров

Статьи для доклада: 

· Норт, Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики.//М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997, стр. 17-26, стр. 56-66, стр. 67-75. 

· Acheson, J.M. The Maine Lobster Market: Between Market and Hierarchy. // Journal of Law, Economics, and Organization, vol.1, N.2, 1985, pp. 385-398.

Литература: 

1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики: Институты, Сети, Трансакционные издержки, Контракты.// М.: ГУ-ВШЭ, 2005, гл. 3.
2. Милгром, П., Робертс, Дж. Экономика, организация и менеджмент. //СПб.: Экономическая школа, 1999, том 1, стр. 60-65.

3. Уильямсон, О. Экономические институты капитализма. //Спб.: Лениздат, 1996, стр. 48-59. 

4. North, D. Institutions // The Journal of Economic Perspectives, Vol. 5, No.1, 1991, pp. 97-112.

Семинар 4 

Тема: Экономическая теория прав собственности. Теорема Коуза.

Теорема Коуза. Иерархическое и частное решение проблемы внешних эффектов. Недостатки иерархического решения. Проблемы, возникающие при частном решении. Обсуждение некоторых аргументов критики теоремы Коуза. Реалистичность теоремы Коуза. Эксперимент на присутствие эффекта владения. Анализ ситуации: переход от системы, основанной на возмездии, к системе компенсации за неумышленное причинение вреда (вергельд) в древнем праве: объяснение по–Коузу.

Самостоятельная работа (общая тема): 
Трансакционные издержки до заключения контракта. Трансакционные издержки после заключения контракта. Способы минимизации трансакционных издержек. 

Тема доклада: Эмпирическая проверка теоремы Коуза: заключают ли стороны сделки после судебного решения. 

Статья для доклада: 

· Farnsworth, W. Do Parties to Nuisance Cases Bargain After Judgement? A Glimpse Inside the Cathedral. // Behavioral Law and Economics. Ed. By C. Sunstein. Cambridge University Press, 2000, pp. 302-321. 

Литература: 

1. Коуз, Р. Проблема социальных издержек // Коуз Р. Фирма, рынок, право. М.: Дело, 1993

2. Капелюшников, Р.И. Экономическая теория прав собственности // М.: ИМЭМО, 1990, гл. 6. 
3. Эггертсcон, Т. Экономическое поведение и институты. //М.: Дело, 2001, гл. 4, 8, 9.

4. Parisi, F. The Genesis of Liability in Ancient Law. // American Law and Economics Review, Vol. 3, N. 1, 2001, pp. 82-124 (с сокращениями).

Семинар 5
Тема: Экономическая теория прав собственности. Режимы прав собственности.

Анализ ситуаций, иллюстрирующих проблемы, которые возникают при различных режимах прав собственности. Трагедия общедоступной собственности и способы решения возникающих в связи с ней проблем (чрезмерной эксплуатации ресурса, недостаточного инвестирования, перераспределительных конфликтов, демографического внешнего эффекта). Ролевая игра, иллюстрирующая истощение ресурсов, находящихся в общедоступной собственности. 

Самостоятельная работа: 
Обоюдоострый характер внешних эффектов (объяснить на примере любого судебного дела из статьи Коуза "Проблема социальных издержек").

Темы докладов: 

1. Экономические последствия режима общедоступной собственности. 

2. Маяк в экономической теории: «государственное» или «частное» предоставление благ. 

Статьи для доклада: 

· Коуз, Р. Маяк в экономической теории. // Коуз Р. Фирма, рынок, право. - М.: Дело, 1993.

· Эггертсон, Т. Экономическое поведение и институты.// М.: Издательство «Дело». 2001. Гл.8. Возникновение прав собственности, стр. 265-290.

· Hardin, G. The Tragedy of Commons. // Science, Vol. 162, No. 3859, 13.12.1968, pp. 1243-1248.

· Demsetz, H. Toward the Theory of Property Rights.// American Economic Review. 1967, Vol. 57, pp. 349-359.

· Van Zandt, D. The Lessons of the Lighthouse: “Government” or “Private” Provision of Goods. // The Journal of Legal Studies.1993. Vol. 22, N. 1. pp. 47-72

Литература: 

1. Коуз, Р. Проблема социальных издержек // Коуз Р. Фирма, рынок, право. М.: Дело, 1993.

2. Капелюшников, Р.И. Экономическая теория прав собственности. // М.: ИМЭМО, 1990, гл. 6. 
3. Эггертсcон, Т. Экономическое поведение и институты.// М.: Дело, 2001, гл. 4, 8, 9.

4. Hazlett, D. Teaching Tools: A Common Property Experiment with a Renewable Resource. // Economic Inquiry, 1997, Vol. 35, pp. 858-861.

Семинар 6 

Тема:
Асимметрия информации и оппортунистическое поведение. Неблагоприятный отбор и моральный риск
 Виды асимметрии информации и оппортунистическое поведение. 

Скрытые характеристики и неблагоприятный отбор. Анализ ситуации: неблагоприятный отбор на рынке подержанных товаров при правиле, устанавливающем приоритет первоначального владельца. Анализ судебного дела Hadley v. Baxendale. 

Скрытая информация/скрытые действия и моральный риск. Ролевая игра "Принципал-агент". Обсуждение стратегий игроков и способов предотвращения морального риска в рассмотренной ситуации.

Самостоятельная работа (общая тема): 
Режимы прав собственности и стимулы экономических агентов.
Тема доклада: 

Неблагоприятный отбор: причины возникновения и способы его предотвращения (на примере конкретного рынка).

Статьи для доклада: 

· Акерлоф, Дж. Рынок "лимонов": неопределенность качества и рыночный механизм // THESIS, 1993, вып. 5, стр. 95-104.

· Отрывки из статей (всего – по 10 страниц): 

· Huston, J.H., Spencer, R.W. Quality, Uncertainty and the Internet: the Market for Cyber Lemons // American Economist, vol.46, No.1, 2002, pp. 50-60.

· Rosenmann, R.E., Wilson, W.W. Quality Differentials and Prices: Are Cherries Lemons // The Journal of Industrial Economics, Vol.39, No.6, 1991, pp.649-658.

Литература: 

1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики: Институты, Сети, Трансакционные издержки, Контракты.// М.: ГУ-ВШЭ, 2005, гл. 4.

2. Милгром, П., Робертс, Дж. Экономика, организация и менеджмент.// СПб.: Экономическая школа, 1999, том 1, стр. 192-197, 247-252, 273-280.

3. Ortmann, A., Colander, D. Teaching Tools. A Simple Principal-Agent Experiment for the Classroom. // Economic Inquiry, Vol. 35, N. 2, 1997, pp. 443-450.

Семинар 7 

Тема. 
Оппортунистическое поведение: инвестиции в специфические активы и вымогательство.

 Виды специфичности ресурсов и возможности вымогательства. Разбор примеров. Зависимость структуры управления сделкой от степени специфичности активов.
Самостоятельная работа (общая тема): 
Оппортунистическое поведение до заключения контракта. Оппортунистическое поведение после заключения контракта (моральный риск). Способы предотвращения оппортунистического поведения.

Темы докладов: 

Проблема вымогательства и способы ее решения.

Статьи для доклада: 

· Клейн, Б. Вертикальная интеграция как право собственности на организацию: еще раз об отношениях между "Фишер боди" и "Дженерал моторс". // Природа фирмы, под ред. Уильямсона О. и Уинтера С.. М.: Дело, 2001.

· Brinig, M. Rings and Promises. // Journal of Law, Economics, & Organization, Vol. 6, No. 1, 1990, pp. 203-215.

· Tsaoussis, A. Protecting Homemakers Specific Investments under No-Fault Divorce: A Model for Restructuring Alimony in Civil Law Countries. // American Law and Economics Review, Vol. 6, N 1, 2004, pp. 217-247 (с сокращениями).

Литература: 

1. Кузьминов, Я.И., Бендукидзе, К.А., Юдкевич, М.М. Курс институциональной экономики: Институты, Сети, Трансакционные издержки, Контракты.// М.: ГУ-ВШЭ, 2005, гл. 4.
2. Klein, B. Transaction Costs Determinants of “Unfair” Contractual Arrangements. // The American Economic Review, vol. 70, No.2, 1980, pp. 356-362.
3. Милгром, П., Робертс, Дж. Экономика, организация и менеджмент. СПб.: Экономическая школа, 1999, том 1, стр. 385-386, 203-208, том 2, стр. 330-332.

Семинар 8 

Тема: 
Неоинституциональные теории фирмы

Обзор и сравнительный анализ различных подходов к объяснению причин возникновения и границ фирмы. Теории, основанные на невозможности составления полного контракта: фирма как отношение найма (Коуз), фирма как механизм управления (Уильямсон). Подход к объяснению фирмы с позиций теории прав собственности (Харт).

Самостоятельная работа (общая тема): 
Специфичность ресурсов и проблема вымогательства.

Темы докладов: 

1. Объяснение фирмы в статье Алчиана и Демсеца «Производство, информационные издержки и экономическая организация»

2. Анализ организаций с позиции теории прав собственности.

Статьи для докладов: 

· Алчиан, А., Демсец, Х, Производство, информационные издержки и экономическая организация. // Истоки, М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ, 2004, стр. 166-207.

· Windsperger, J. The Structure of Ownership Rights in Franchising: An Incomplete Contracting View. // European Journal of Law and Economics, vol.13, 2002, pp. 129-142.

Литература: 

1. Коуз, Р. Природа фирмы. // Коуз Р. Фирма, рынок, право. М.: Дело, 1993.

2. Мастен, С. Правовая основа фирмы. // Природа фирмы, под ред. Уильямсона О. и Уинтера С.. М.: Дело, 2001.

3. Розанова, Н. Эволюция взглядов на природу фирмы в западной экономической науке. // Вопросы экономики, №1, 2002, cтр. 50-67.

4. Williamson, O.E. The Mechanisms of Governance, New York: Oxford University Press, Ch.4, pp. 93-119.
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Тема: 
Экономическая теория государства
Теория общественного договора. Теория эксплуатации. Теория государства Норта. 

Проблема взаимоотношений принципала и агента и поведение чиновников.

Самостоятельная работа (общая тема):
Формы деловых предприятий и их сравнительные преимущества и недостатки.

Тема доклада: 
Причины возникновения и роль государства: институциональный подход.

Статьи для доклада: 

· North, D. Government and the Cost of Exchange in History. // The Journal of Economic History, vol. 44, No. 2, 1984, pp. 255-264.

· Олсон, М. Рассредоточение власти и общество в переходный период. Лекарства от коррупции, распада и замедления темпов экономического роста. // Экономика и математические методы, 1995, т. 31, вып. 4, стр. 53-81

· Капелюшников, Р.И. Экономическая теория прав собственности. М.: ИМЭМО, 1990

Литература: 

1. Эггертсcон, Т. Экономическое поведение и институты. М.: Дело, 2001, гл. 10.

2. Тамбовцев, В.Л. К вопросу о государственном регулировании в переходной экономике России. // Экономика и математические методы, 1998, т. 34, вып. 4, стр. 149-159.

Темы рефератов 
1.  Рыночные трансакционные издержки и их влияние на выбор типа контракта 

Статья (на выбор одна из двух предложенных):
· Wang N. Transaction Costs and the Structure of the Market //American Journal of Economics and Sociology. Vol. 58. N. 4. 1999. P. 783 - 805.
· Acheson J. The Maine Lobster Market // Journal of Law, Economics and Organization. 1985. Vol. 1. N.2. P. 385 – 398.

2.  Рыночная неопределенность, оппортунистическое поведение и выбор типа контракта

Статья: 

Wilson J. Adaptation to Uncertainty and Small Numbers Exchange: the New England Fresh Fish Market // The Bell Journal of Economics. 1980. Vol. 11. N. 2. P. 491- 504.

3.  Факторы, влияющие на установление режима частной собственности

Статья: 

Lai L., Yu B. The Hong Kong Solution to the Overfishing Problem: A Study of the Cultured Fish Industry in Hong Kong // Managerial and Decision Economics. 1995. Vol. 16. N. 5 P. 525 -535.

4.  Неформальные правила и механизмы принуждения к их соблюдению 

Статья:

Posner R., Rasmusen E. Creating and Enforcing Norms, with Special Reference to Sanctions //International Review of Law and Economics. 1999. Vol. 19. N. 3. P. 369-382.

5.  Брак как долгосрочный контракт: проблема защиты специфических инвестиций.

Статья:

Cohen L. Marriage: the Long Term Contract. / The Law and Economics of Marriage and Divorce. Ed. By Dnes A., Rowthorn R. Cambridge: CUP, 2002. P.10-34.

6.  Выбор формы организации сделки на примере судоходства и китобойного промысла в 17-19 вв.

Статья:

Gifford A.J. The Economic Organization of 17th –Through Mid -19th Century Whaling and Shipping. // Journal of Economic Behavior and Organization. 1993. Vol.20. P.137-150.

7.  Способы снижения издержек оппортунистического поведения: частные механизмы защиты контракта 

Статья:

Clay K. Trade, Institutions and Credit // Explorations in Economic History. 1997. Vol. 34. P. 495-521.

8.  Объяснение происхождения прав собственности 

Статьи (первая статья основная, вторая – вспомогательная): 

· Райкер У., Сенед И. Политическое объяснение происхождения прав собственности: воздушные коридоры аэропортов // Экономический вестник. 2001. №3. С. 425 – 447. 

· Эггертсон Т. Экономическое поведение и институты. М.: Дело, 2001. Гл. 8 Возникновение прав собственности. С. 265-300.

9.  Зависимость от предшествующего развития 

Статья:

Roe M.J. Chaos and Evolution in Law and Economics // Harvard Law Review. 1996. Vol.109. N.3 P. 641 - 668.

10. Брак как сигнал

 Статья:

Rowthorn R. Marriage as a signal // The Law and Economics of Marriage and Divorce. Ed. By Dnes A., Rowthorn R. Cambridge: CUP, 2002. P.132 - 156.

11. Отличие от торговых трансакций от трансакций найма 

Статья:
Мастен С. Правовая основа фирмы //Природа фирмы. Под ред. О.И.Уильямсона и С.Дж. Уинтера. М.: Дело, 2001. С. 294-318.

12. Специфические инвестиции в браке и их правовая защита 
Статья:
Tsaoussis A. Propecting Homemakers’ Marriage-Specific Investments under No – Fault Divorce: A Model for Restructuring Alimony in Civil Law Countries //American Law and Economics Review. 2004. Vol. 6. N. 1. P. 217-245.

13. Маяки: анализ с позиций теории прав собственности

Статьи (реферат по двум статьям):

· Коуз Р. Маяк в экономической теории / Коуз Р. Фирма, рынок, право: Пер. с англ.: M.: Новое издательство, 2007(а). С. 177 - 201. 

· Van Zandt D. The Lessons of the Lighthouse: “Government” or “Private” Provision of Goods // Journal of Legal Studies. 1993. Vol. 23. N.1. P. 47 - 72.

Электронные ресурсы ГУ-ВШЭ 
Jstor - рубрика Law содержит журналы юридических факультетов ведущих университетов США, в которых публикуются и статьи по экономике права. 
 Рубрика Economics – журналы:

Journal of Legal Studies

Journal of Law and Economics

Journal of Law, Economics and Organization 
Journal of Economic Perspective 
Oxford Journals – журнал American Law and Economics Review 

ProQuest - журнал European Review of Law and Economics 
Science Direct – журнал International Review of Law and Economics
Интернет-ресурсы:
Encyclopedia of Law and Economics. http:// allserv.rug.ac.be./~gdegeest/
Вопросы для оценки качества освоения дисциплины

1. Определение института. Функции институтов. Институты и организации.

2. Ситуации «невидимая рука» и «дилемма заключенных». Роль достоверных обязательств. Функции института в ситуации «дилемма заключенных». 

3. Ситуация координация. Функции института в ситуации координации.

4. Ситуация неравенства. Функции института в ситуации неравенства.

5. Институциональная структура общества. Институты формальные и неформальные и их взаимодействие.

6. Система общественного контроля. Характеристика механизмов принуждения к соблюдению правил.

7. Неформальные институты. Санкции за несоблюдение неформальных правил. 

8. Условия эффективности неформальных правил.

9. Заимствование (импорт) институтов и роль механизмов принуждения к соблюдению правил.

10. Понятие трансакционных издержек и их основные виды.

11. Рыночные трансакционные издержки. Издержки поиска информации о цене и партнере.

12. Трансакционные издержки измерения качественных характеристик благ и способы их экономии.

13. Типы товаров: поисковые, экспериментальные и доверительные. 

14. Издержки ведения переговоров и заключения контракта. 

15. Издержки контроля за исполнением контракта. 

16. Самовыполняющееся соглашение и идея «заложника».

17. Механизм репутации как средство предотвращения оппортунистического поведения.

18. Роль правовой системы в защите контрактов.

19. Трансакционные издержки и основные типы экономического обмена: характеристика институциональной структуры основных типов обмена (по Д.Норту).

20. Понятие контракта в неоинституциональной экономической теории. 

21. Ограниченная рациональность и непол​нота контракта.

22. Асимметрия информации и оппортунистическое поведение. Виды оппортунистического поведения. 

23. Специфичность ресурсов, синергические эффекты, присвоение квазиренты и вымогательство.

24. Неблагоприятный отбор и методы его предотвращения.

25. Моральный риск и методы его предотвращения.

26. Отношения принципала и агента. Агентские издержки.

27. Типы контрактов (классический, неоклассический и отношенческий) и альтернативные дискретные структуры управления сделками: рынок, гибридные формы и иерархия.

28. Влияние институциональной среды на выбор типа контракта.

29. Гибридные формы институциональных соглашений: проблемы гарантий выполнения контракта.

30. Роль доверия в контрактных отношениях.

31. Коуз Р. о причинах возникновения фирмы и ее границах. 

32. Теория фирмы Алчиана и Демсеца.

33. Уильямсон о границах вертикальной интеграции.

34. Подход с позиций теории прав собственности. Теория фирмы Гроссмана и Харта. 

35. Анализ организаций с позиций теории прав собственности. Частнопредпринимательская фирма.

36. Регулируемые фирма.

37. Государственная фирма.

38. Фирма с рабочим самоуправлением.

39. Открытая корпорация, оппортунизм управляющих и механизмы его предотвращения и контроля.

40. Модели корпоративного контроля (англо-американская и германо-японская).

41. Понятие прав собственности. Права собственности в теории права и экономической теории.

42. Спецификация прав собственности и их размывание. Пучок прав собственности и расщепление прав собственности.

43. Общедоступная собственность и проблема чрезмерной эксплуатации ресур​сов.

44. Режим коммунальной собственности. 

45. Режим государственной собственности.

46. Режим частной собственности. Факторы, влияющие на установление частных прав собственности.

47. Наивная теория прав собственности (Демсец).

48. Теория групп со специфическими интересами (Олсон).

49. Теория рентоориентированного поведения.

50. Внешние эффекты и права собственности. Теорема Коуза. 

51. Объяснение феномена государства: теория насилия, теория общественного договора и теория государства Д. Норта.

52. Стабильность институтов и институциональные изменения. Понятие институционального равновесия. Основные источники институциональных из​менений.

53. Институциональные изменения и зависимость от пути развития.

Авторы программы: 
Одинцова М.И.
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