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Статус курса: курс является обязательным, предназначен для студентов 2-го курса факультета менеджмента.    

Требования к студентам. Программа курса базируется на знаниях, полученных студентами в рамках следующих курсов: «Микроэкономика», «Теория вероятностей», «Статистика».  
Аннотация. Курс институциональной экономики знакомит студентов с основными понятиями, характеризующими институциональную среду экономики, содействует пониманию ее значения в экономической теории и практике. Институты («правила игры» в обществе) определяют стимулы экономических агентов, их возможности и ограничения. Влияние институтов на эффективность размещения ресурсов подтверждается многочисленными эмпирическими исследованиями, как на микро, так и на макро уровне.  
Учебная задача курса. Задачей курса является ознакомление студента с основными работами, заложившими основу институциональной теории, а также наиболее важными эмпирическими исследованиями, подтверждающими ключевую роль институтов в экономическом развитии. Важной задачей курса является также обучение студентов навыкам самостоятельного анализа институтов современной экономики. 

Формы проведения занятий: лекции, семинарские занятия 

Формы контроля: Программа предусматривает самостоятельное изучение студентами теоретической и эмпирической литературы, развитие навыков самостоятельного анализа конкретных ситуаций с применением понятий и теорий из курса. Контроль самостоятельной работы студентов осуществляется в течение семестра с помощью контрольной работы и реферата. Итоговый контроль осуществляется в виде письменного экзамена. 

Итоговая оценка формируется следующим образом: 
· оценка за работу на семинарах 15%

· оценка за письменную контрольную работу 25% 
· оценка за реферат 25%
· оценка за письменный экзамен 35%.
Продолжительность курса: 2 модуля
Время проведения курса: 3, 4 модуль
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Базовый учебник: 

1. Одинцова М.И. Институциональная экономика. Издательство ГУ-ВШЭ. 2009
2. Кузьминов Я.И., Бендукидзе К.А,.Юдкевич М.М. Курс институциональной экономики. Издательский дом ГУ-ВШЭ, Москва 2006.

Дополнительная литература:
1. Милгром, П. Робертс, Д. "Экономика, организация, и менеджмент".//М.: Экономическая школа, 1999. В 2-х томах.

2. Эггертсон Т. Экономическое поведение и институты. М., Дело 2001, с. 17-42.
3. Фуруботн Э., Рихтер Р. Институты и экономическая теория: достижения новой институциональной экономической теории. Издательство СПб, 2005.
Тема 1. Введение в институциональный анализ

1.1. Определение понятия института. Функции институтов. Основная проблема экономического обмена по А.Грейфу (fundamental exchange problem).
1.2. Основы теории игр. Виды игр (игры с совершенной информацией, игры с несовершенной информацией, статические и динамические игры). Доминирующая стратегия. Равновесие Нэша.
1.3. Классификация институтов по признаку ситуаций, в которых они возникают. «Дилемма заключенных» и достоверные обязательства (credible commitment). Ситуация координации и фокальные точки. Ситуация неравенства. 

1.4. Институциональная структура общества. Институты формальные и неформальные. Механизмы принуждения к соблюдению правил (санкции). Виды санкций  (автоматические санкции,  вина, стыд, информационные санкции,  двусторонние санкции, многосторонние санкции). Взаимодействие формальных и неформальных институтов. 
Основная литература:
Кузьминов Я.И., Бендукидзе К.Я., Юдкевич М.М. Курс институциональной экономики.   Гл. 1, с. 1-42, гл. 2, с. 67-128.

Одинцова М.И. Институциональная экономика. Издательство ГУ-ВШЭ. 2009. Гл. 1.
Норт Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики.- М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997. Главы 1,5,6,7.

 Дополнительная литература:

1. Greif A. Contract Enforceability and Economic Institutions in Early Trade: the Maghribi Traders’ Coalition // The American Economic Review, Vol. 83. No.3., 1993. 
2. Greif A. The Fundamental Problem of Exchange: A research agenda in Historical Institutional Analysis // European Review of Economic History, 4, 251-284
3. Posner R., Rasmusen E. Creating and Enforcing Norms, with Special Reference to Sanctions // International Review of Law and Economics, 1999, Vol. 19, pp. 369-382.

Тема 2. Трансакционные издержки

1.1. Понятие трансакции. Трансакции рыночные и внутрифирменные (бюрократические). Трансакционные издержки как проявление трения в экономике. Виды  рыночных трансакционных издержек и средства их минимизации.
1.2. Издержки поиска информации об альтернативах сделки  (о цене и партнере). 
1.3. Издержки измерения. Классификация благ к зависимости от издержек измерения их качества. Поисковые блага, экспериментальные блага и доверительные блага. Избыточное производство информации о качестве блага. Информация производительная и перераспределительная.  Способ организации сделки  как средство экономии трансакционных издержек измерения (продажа товара с гарантией, продажа под торговой маркой, контракты с долевым участием). Неоднородные товары и издержки сортировки. Метод продаж неоднородных товаров:   сокрытие информации или «кот в мешке».

1.4. Издержки  проведения переговоров и заключения контракта.  Стандартные договоры. Выгода от сотрудничества (кооперативный излишек) и способы ее дележа. Переговоры по Гоббсу как социальная дилемма. Стратегия лидера и достоверность его угрозы.
1.5. Издержки контроля за соблюдением контракта и предотвращения оппортунистического поведения. Естественное состояние человечества и способы защиты контракта («заложник», обеспечение, самовыполняющееся соглашение, эмоциональный союз или объединение интересов).  Механизм репутации как средство защиты контракта;  двусторонний и многосторонний механизм репутации;   недостатки репутации как средства предотвращения оппортунистического поведения. Сравнительные преимущества и недостатки правовой системы как механизма защиты контрактов. Способы защиты контрактов в современной России.

1.6. Издержки защиты контракта от третьих лиц. 
1.7. Трансакционные издержки и основные типы экономического обмена: характеристика институциональной структуры основных типов обмена (по Д. Норту). Сосуществование  различных типов экономического обмена в современном обществе.

Основная литература:
1. Кузьминов Я.И., Бендукидзе К.Я., Юдкевич М.М. Курс институциональной экономики. М., ГУ-ВШЭ, 2006. Гл. 4, с. 167-284.
2. Милгром  П. , Д. Робертс  Экономика, организация, и менеджмент , М.: Экономическая школа, 1999, том 1,  стр. 60-65.   
Дополнительная литература:

1. Норт Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики.- М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997, гл. 8.
2. Коуз Р. Природа фирмы . В: Коуз Р. Фирма, рынок, право. - М.: Дело,1993.
3. Barzel Y. Measurement Cost and the Organization of Markets.// Journal of Law and Economics, 1982, Vol. 25, N. 1,  27-48.
4. Greif A. Institutions and International Trade: Lessons from the Commercial Revolution. //American Economic Review. Vol. 82. N. 2. P. 128 -133.

  Тема 3. Экономическая теория прав собственности 

3.1. Определение понятия прав собственности. Трактовка права собственности в различных правовых системах (общего права и   континентального права). Права собственности в экономической теории. 

3.2. Спецификация прав собственности, способы спецификации прав собственности. Размывание прав собственности. Пучок прав собственности. Расщепление прав собственности. 

3.3. Внешние эффекты и несостоятельность рынка.  Альтернативные способы интернализации внешних эффектов. Теорема Коуза.  
3.4. Альтернативные режимы прав собственности. Общая собственность (свободный доступ) и проблема исчерпания ресурсов. Исключительные права собственности и условия их формирования. Коммунальная собственность. Первая экономическая революция. Оптимальная численность группы при коммунальной собственности. Частная собственность. Государственная собственность. 

  3.5. Теории возникновения и изменения прав собственности (наивная теория прав собственности, теория групп интересов и издержки коллективных действий; теория рентоориентированного поведения). 

Основная литература:

1. Коуз Р. Проблема социальных издержек.  В: Коуз Р. Фирма, рынок, право. - М.: Дело, 1993.

2. Эггертсон Т. Экономическое поведение и институты. М., Дело 2001, гл. 2, с. 46 –55, гл.4, с. 97- 140, гл. 8, с.265-300, гл.9, с.301-338.

Дополнительная литература 

1. Капелюшников Р.И. Р. Коуз или сотворение рынков. США: Экономика, Политика, Идеология. 1993, N1, с. 15-24. 

2. Коуз Р. Маяк в экономической теории. В: Коуз Р. Фирма, рынок, право. - М.: Дело, 1993.

3. Олсон М. Логика коллективных действий. - М.: Фонд экономической инициативы,1995.
4. Фуруботн Э.Г., Рихтер Р. Институты и экономическая теория: достижения новой институциональной экономической теории. Спб., Из-во Спб. гос. ун-та, 2005, Гл. 3.

5. Hardin, G. The Tragedy of Commons. // Science, Vol. 162, No. 3859, 13.12.1968, pp. 1243-1248.

Тема 4. Контрактные отношения 

4.1. Понятие контракта. Контракт в юридическом и экономическом смысле. 

4.2. Понятие совершенного контракта.  Причины неполноты контрактов.
4.3. Типы асимметрии  информации (скрытые характеристики, скрытые действия/ скрытая информация  и скрытые намерения) и  виды оппортунистического поведения.  

4.3. Неблагоприятный отбор и методы его предотвращения (подача сигналов и просеивание). Неблагоприятный отбор на рынке труда. Неблагоприятный отбор на рынке кредита и методы его предотвращения (рационирование кредитов). 
4.4. Пластичность ресурсов и моральный риск.  Проблема  взаимоотношений принципала и агента. Агентские издержки. Методы предотвращения морального риска (контроль над агентом, стимулирующие контракты, внесение залогов    и объединение собственности).

 4.5. Факторы, влияющие на выбор типа контракта. Понятие специфичности ресурсов. Классификация специфических активов.     Квази-рента   и вымогательство. Типы контрактов (классический, неоклассический и отношенческий) и альтернативные способы организации сделки: рынок, гибридные формы и иерархия. Гибридные формы: проблема гарантий специфических капиталовложений. 

4.6. Институциональная среда и выбор типа контракта. Дженерэл Моторс и Тойота: сравнение американской и японской модели решения проблемы гарантий специфических ресурсов.  
4.7. Роль доверия в деловых отношениях,   «доверие» в экономической теории.   Виды доверия.
4.8. Экономическая теория трансакционных издержек и ее применение для объяснения внутренних характеристик формальных организаций.  

 Основная литература:

1. Акерлоф Дж. Рынок "лимонов": неопределенность качества и рыночный механизм. THESIS, 1993, Вып. 5, с. 95-104. 
2. Эггертсон Т. Экономическое поведение и институты. М., Дело 2001, гл.6, С. 171- 210.
  Дополнительная литература: 
1. Клейн Б. Вертикальная интеграция как право собственности на организацию: еще раз об отношениях между «Фишер боди» и «Дженерал Моторс». В:  Природа фирмы. М.: Дело, 2001. с. 319 – 339. 

2. Уильямсон О. Экономические институты капитализма.: Спб.: Лениздат, 1996, гл. 1-3, с.25-151. 
3. Фуруботн Э.Г., Рихтер Р. Институты и экономическая теория: достижения новой институциональной экономической теории. Спб., Из-во Спб. гос. ун-та, 2005,    Гл. 4.
4. James Jr.Н. S. The Trust Paradox: A Survey of Economic Inquiries into the Nature of Trust and Trustworthiness. // Journal of Economic Behavior and Organization. // 2002.Vol. 47. P. 291-307. 
5. Williamson O. Calculativeness, Trust and Economic Organization.// Journal of Law and Economics, 1993, Vol. 36, N.1, Part 2.
 Тема 5.  Институциональные теории фирмы 

  5.1. Неоклассическая теория фирмы. Объяснение причин возникновения фирмы в неоинституциональной теории (Ф.Найт, Р. Коуз, А.Алчиан и Х. Демсетц, О. Уильямсон, О.Харт).

  5.2. Рынок и фирма: сравнительный анализ выгод и издержек альтернативных форм координации экономической деятельности. Внутренний рынок фирмы и издержки влияния (influence costs)(Мильгром).  Объяснение границ  фирмы.

  5.3. Анализ экономических организаций с позиции теории прав собственности. Характеристика правомочий, входящих в пучок прав собственности владельца частнопредпринимательской фирмы. Формы деловых предприятий и распределение прав собственности в них; сравнительные преимущества и недостатки этих форм (частнопредпринимательская фирма, партнерство, открытая корпорация, регулируемая фирма, государственная фирма, некоммерческие организации, самоуправляющиеся фирмы). 

  5.4.  Отделение собственности от управления в открытой корпорации.   Оппортунизм менеджеров и механизмы корпоративного контроля.  Англо-саксонская и германо-японская модели, их сравнительные преимущества и недостатки.  Приватизация в России и странах Восточной Европы и проблемы контроля над управляющими. 

Основная литература:

1. Алчиан А., Демсец Х, Производство, информационные издержки и экономическая организация. Истоки, М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ, 2004, стр. 166-207.   
2. Коуз Р. Природа фирмы. В: Коуз Р. Фирма, рынок, право.- М.: Дело,1993. 

3. Эггертсон Т. Экономическое поведение и институты. М., Дело 2001, гл.5, с. 141-170.
Дополнительная литература: 

1. Фуруботн Э.Г., Рихтер Р. Институты и экономическая теория: достижения новой институциональной экономической теории. Спб., Из-во Спб. гос. ун-та, 2005,   Гл. 8. 
2. Харт О.Д. Неполные контракты и теория фирмы. "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера,М.: Дело, 2001, стр. 206-236.
3. Fama E., Jensen M. Agency Problems and Residual Claims. //Journal of Law and Economics, 1983,Vol.26. N. 1 P.327-349.

4. Hart O. An Economist’s Perspective on the Theory of the Firm. //Columbia Law Review. 1989. Vol.89. p.1754-1774.
5. Roberts J. The Modern Firm. Organisational Design for Performance and Growth. Oxford: Oxford University Press. 2004. Ch. 3. The Nature and Purpose of the Firm. P.74-117
Тема 6. Экономическая теория государства.

6.1. Объяснение происхождения государства (теория социального контракта, теория насилия,). Экономические функции государства.
6.2. Теория государства Д. Норта. Проблема ограничения насилия. Общества с «закрытым» и «открытым» доступом 
6.3. Теория государства М.Олсона. Модель «стационарного бандита»
Основная литература:

1. Эггертсон Т. Экономическое поведение и институты. М., Дело 2001, гл.10, с. 339-382.

2. Норт Д., Уоллис Дж., Вейнгаст Б., Концептуальный подход к объяснению истории человечества // ЭКОВЕСТ, 2007, Т. 6, № 1, с. 4-59.

3. Олсон М. Рассредоточение власти и общество в переходный период. Лекарство от  коррупции, распада и замедления темпов экономического роста. // Экономика и математические методы, 1995, Т. 31, вып. 4, с. 53-81.

Дополнительная литература:

1. North, D. Government and the Cost of Exchange in History. // The Journal of Economic History, vol. 44, No. 2, 1984, pp. 255-264.

2. Rapaczynski A. The Role of the State and the Market in Establishing Property Rights.   //The Journal of Economic Perspectives. 1996. Vol. 10. N. 2. P.87-103.
Тема 7. Институциональная динамика

7.1. Стабильность институтов и институциональные изменения. Понятие институционального равновесия. Основные источники институциональных изменений. Централизованные и стихийные институциональные изменения. Роль государства в процессе институциональных изменений. Проблема компенсации проигравших групп.

7.2. Теория отбора в процессе конкуренции наиболее эффективных институтов (Алчиан, Фридман).
7.3. Институциональные изменения и зависимость от траектории развития (path-dependence). Формы зависимости от траектории развития (слабая, средняя и сильная формы). 

7.4. Институциональные изменения в современной России. 

 Основная литература:
1. Норт Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики. - М.: Фонд экономической книги "Начала", 1997, Гл. 9-14.
2. Дэвид П. Клио и экономическая теория QWERTY. // Истоки. М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ. 2006. с. 183-207.

 Дополнительная литература:

1. Норт Д. Институциональные изменения: рамки анализа.  Вопросы экономики,1997,N 3, с. 6-17.  
2. Полищук Л.И. Нецелевое использование институтов // Вопросы экономики,  № 10 2008.
3. Полтерович В.М. Институциональные ловушки и экономические реформы. //Экономика и математические методы. 1999. Т. 35. Вып.3, с. 3-20.

Тема 8. Институты, экономический рост и развитие

1.1. Эмпирические свидетельства различий в уровне развития стран и регионов. 
1.2. Основные гипотезы, объясняющие неравенство в уровне экономического развития. Географическая гипотеза. Гипотеза развития (модернизации). Институциональная гипотеза 
1.3. Институты как фактор эффективности распределения ресурсов. Производительная деятельность и перераспределительная деятельность (rent seeking). Роль политических и экономических институтов в создании стимулов к производительной деятельности.
Основная литература:

1. Норт Д. Институты и экономический рост // THESIS, 1993, вып. 2.
2. Асемоглу Д., Джонсон С., Робинсон Дж. Институты как фундаментальная причина долгосрочного экономического роста //  ЭКОВЕСТ, 2006, Т 5, № 1, с. 4–43
3. Дьянков С., Ла Порта Р., Глейзер Э., Шляйфер А. Являются ли институты причиной роста? // ЭКОВЕСТ, 2006, Т 5, № 2, с. 248–287

 Дополнительная литература:

1. Даймонд Дж. Ружья, микробы и сталь. Судьбы человеческих сообществ // АСТ, 2010.
2. Хеллманн Э. Загадка экономического роста // Издательство Института Гайдара, 2012

3. Истерли У. В поисках роста. Приключения экономистов в тропиках // ИСКСИ, 2006

4. Олсон М.  Возвышение и упадок народов // ЭКОР, 1998.

5. Acemoglu D., Robinson J. Why Nations Fail. The Origins of Power, Prosperity, and Poverty // 2012

Тема 9. Социальный капитал, сети и нормы

9.1 Определение социального капитала. Доверие, сети и нормы. Способы измерения доверия и социального капитала.

9.2 Роль доверия в снижении трансакционных издержек. Экономическая отдача от социального капитала.

9.3 Социальный капитал и функционирование формальных институтов.
    Основная литература:

1. Коулмен Д. Капитал социальный и человеческий //   
2. Полищук Л.И., Меняшев Р. Экономическое значение социального капитала // Вопросы экономики,  № 12, 2011.
3. Glaeser E. et al. What is Social Capital? The Determinants of Trust and Trustworthiness // NBER WP № 7216
4. Aghion Ph., Y. Algan, P. Cahuc, Shleifer A. Regulation and Distrust // Quarterly Journal of Economics,  2010

Дополнительная литература:

1. Патнем Р. Чтобы демократия сработала. Гражданские традиции в современной Италии // М. Ad Marginem. 1996
2. Granovetter, Mark S. (1973). “The Strength of Weak Ties”. American Journal of Sociology, 78, 1360-1380
Научно-популярная литература по экономике:

1. Левит С., Дабнер С. Фрикономика.
2. Гуриев С. Мифы экономики.
3. Сонин К. Уроки экономики.
4. Фисман Р., Мигель Э. Экономические гангстеры.
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