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Пояснительная записка.

Аннотация
Курс «Теория отраслевых рынков» рассчитан на один семестр и  читается студентам первого курса Магистратуры направления «Экономика», обучающимся по магистерским программе "Экономическое моделирование и экономическая политика" (специализации "Микроэкономика и организация рынков", "Макроэкономика и макроэкономическая политика").
Требования к студентам. 
· Предполагается, что студенты владеют экономическими понятиями (в пределах требований бакалавриата), основами теоретико-игрового подхода, основами математического анализа и линейной алгебры.

· Предполагается также, что студенты обладают знаниями английского языка в объёме, достаточном для чтения базовых учебников и статей по курсу.

Тематический план учебной дисциплины

	№
	Название темы
	Аудиторные часы

Лекции
	Аудиторные часы

Семинары
	Самостоятельная

Работа
	Всего

Часов

	1
	Вертикальные Ограничения
	3
	2
	3
	8

	2
	Двойная монополия
	2
	2
	4
	8

	3
	Конкуренция в пределах торговой марки
	4
	4
	6
	14

	4
	Конкуренция между торговыми марками
	2
	3
	3
	8

	5
	Конкуренция между производителями в случае, когда имеется только один дистрибьютор
	4
	4
	6
	14

	6
	Эксклюзивная торговля и ограничение доступа на рынок
	4
	4
	6
	14

	7
	Воздействие покупателей на продавцов и ограничение доступа на рынок
	3
	3
	4
	10

	8
	Контроль за слияниями и поглощениями
	3
	3
	4
	10

	9
	Слияние Производителей
	2
	2
	4
	8

	10
	Слияние Ритейлоров
	2
	2
	4
	8

	11
	Молчаливый сговор
	3
	3
	4
	10

	
	Итого:
	32
	32
	44
	108




Формы контроля:
	Тип контроля
	Форма контроля
	1 год
	Параметры **

	
	
	1
	2
	3
	4
	

	Текущий

(неделя)
	Презентация статьи
	*
	
	
	
	См. раздел Дополнительная литература

	Итоговый
	Зачет

 
	
	
	
	
	Письменный зачет, включающий в себя задачи и теоретические вопросы


Содержание программы

1. Вертикальные Ограничения
Основная литература

J. Tirole, “The Theory of Industrial Organization”, MIT Press, (Chapter 4).

P. Rey and T. Verge (2005), “The Economics of Vertical Restraints”, Mimeo.
Дополнительная литература
P. Dobson and M. Waterson (1996), “Vertical Restraints and Competition Policy”, Mimeo.
2. Двойная монополия
Основная литература

Shaffer, Greg (1991). “Capturing Strategic Rent: Full-Line Forcing, Brand Discounts, Aggregate Rebates, and Maximum Resale Price Maintenance.” Journal of Industrial Economics, 39, 557-575.

3. Конкуренция в пределах торговой марки
Основная литература

P. Rey and J. Tirole (1986), “The Logic of Vertical Restraints”, American Economic Review, 76, 921-939.

J. Tirole, “The Theory of Industrial Organization”, MIT Press, (Chapter 4, Supplementary Section).

4. Конкуренция между торговыми марками
Основная литература
P. Rey and J. Stiglitz (1995), “The Role of Exclusive Territories in Producers’ Competition”, RAND Journal of Economics, Vol. 26, 431 – 451.

5. Конкуренция между производителями в случае, когда имеется только один дистрибьютор
Основная литература
D. Bernheim and M. Whinston (1998), “Exclusive Dealing”, Journal of Political Economy, 106, 64-103.
6. Эксклюзивная торговля и ограничение доступа на рынок
Основная литература
 P. Aghion and P. Bolton (1987), “Contracts as Barriers to Entry”, American Economic Review, Vol. 77, 388-401.
J. Tirole, “The Theory of Industrial Organization”, MIT Press, (Chapter 4).

Дополнительная литература
P. Rey and T. Verge (2005), “The Economics of Vertical Restraints”, Mimeo.
M. Whinston (1990), "Tying, Foreclosure, and Exclusion'', American Economic Review, 80:837‑860.

7. Воздействие покупателей на продавцов
Основная литература

Marx, Leslie and Greg Shaffer (2004). “Upfront Payments and Exclusion in Downstream Market”, Mimeo.
Дополнительная литература
P. Dobson and M. Waterson (1996), “Vertical Restraints and Competition Policy”, Mimeo.
P. Dobson, M. Waterson, K. Konrad and C. Matutes, “Retailer Power: Recent Developments and Policy Implications”, Economic Policy, Vol. 14, No. 28. (1999), 133-164.

P. Dobson and M. Waterson (1996), “Countervailing Power and Consumer Prices”, The Economic Journal, Vol. 107, 418-430.

8. Контроль над Слияниями
Основная литература

Massimo Motta, “Competition Policy: Theory and Practice”, 2004, Cambridge University Press
L. Kaplow and C. Shapiro “Antitrust”, Mimeo, 2007

P. Rey, “Towards a theory of Competition Policy”, Advances in Economics and Econometrics; Theory and Applications, 2003

9. Слияние Производителей
Основная литература
Farell and C. Shapiro (1990), “Horizontal Mergers: An Equilibrium Analysis”, American Economic Review, 81, 1007-1011

Massimo Motta, “Competition Policy: Theory and Practice”, 2004, Cambridge University Press
10. Слияние Ритейлоров
Основная литература
R. Inderst and G. Shaffer (2004), “Retail Mergers, Buyer Power and Product Variety”, Mimeo.
11. Молчаливый Сговор (Tacit Collusion, Overview of Facilitating Practices)
Основная литература
J. Rotemberg and G. Saloner (1986), "A Supergame-Theoretic Model of Business Cycles and Price Wars during Booms", American Economic Review, Vol. 76, 390-407.
J. Tirole, “The Theory of Industrial Organization”, MIT Press, (Chapter 6, Supplementary Section).

Porter, R., (1983), “Optimal Cartel Trigger Price Strategies,” Journal of Economic Theory, 29: 313—338.

Дополнительная литература
Massimo Motta, “Competition Policy: Theory and Practice”, 2004, Cambridge University Press
P. Rey, “Towards a theory of Competition Policy”, Advances in Economics and Econometrics; Theory and Applications, 2003

Ivaldi, M., B. Jullien, P. Rey, P. Seabright, and J. Tirole (2003), “The Economics of Tacit Collusion”, Report for DG Competition, European Commission.

J. Tirole, “The Theory of Industrial Organization”, MIT Press, (Chapter 6).

Дополнительная Литература
Vertical Restraints, intra- and inter-brand competition

W. William and H. Frech (1985),  “The Competitive Effects of Vertical Agreement?”, The American Economic Review
David de Meza and Mariano Selvaggi (2004), “Exclusive Contracts Foster Relation-Specific Investments”, Mimeo

D. Bernheim and M. Whinston (1986). “Common Agency” Econometrica, 54, 923-942.

D. Bernheim and M. Whinston (1985), “Common Marketing Agency as a Device for Facilitating Collusion”, RAND Journal of Economics, 16, 269-281.

P. Rey and O. Commanor (2000), “Vertical Restraints and the Market Power of Large Distributors”, Review of Industrial Organization, Vol. 17, 135-153.

Y. Chen and M. Riordan (2003), “Vertical Integration, Exclusive Dealing and Ex Post Cartelization”, Mimeo.

Besanko, D. and Perry, M.K. (1993), "Equilibrium Incentives for Exclusive Dealing in a Differentiated Products Oligopoly", Rand Journal of Economics, Vol. 24, pp. 646-67.

Besanko, D. and Perry, M.K. (1994), "Exclusive dealing in a spatial model of retail competition", International Journal of Industrial Organization, Vol. 12, pp. 297-329.

Bolton, P. and Bonanno, G. (1988), "Vertical Restraints in a Model of Vertical Differentiation", Quarterly Journal of Economics, Vol. 103, pp. 555-70.

Chang, M-H (1992), "Exclusive Dealing Contracts in a Successive Duopoly with Side Payments", Southern Economic Journal, Vol. 59, pp. 180-193.

Dobson, P.W. and Waterson, M. (1995), "Exclusive Trading Contracts in Successive Differentiated Duopoly", Southern Economic Journal.

Gal-Or, E. (1991), "Vertical Restraints with Incomplete Information", Journal of Industrial Economics, Vol. 39, pp. 503-516.

Gal-Or, E. (1991), "Duopolistic Vertical Restraints", European Economic Review, Vol. 35, pp. 1237-1253.

Hart, O. and Tirole, J. (1990), "Vertical Integration and Market Foreclosure", Brookings Papers on Economic Activity: Microeconomics, pp. 205-286.

Mathewson, G.F. and Winter, R.A. (1984), "An Economic Theory of Vertical Restraints", Rand Journal of Economics, Vol. 15, pp. 27-38.

O'Brien, D.P. and Shaffer, G. (1993), "On the Dampening-of-Competition Effect of Exclusive Dealing", Journal of Industrial Economics, Vol. 41, pp. 215-221.

Rey, P. and Stiglitz, J. (1988), "Vertical Restraints and Producers' Competition", European Economic Review, Vol. 32, pp. 561-568.

Rey, Patrick and Thibaud Vergé (2004). “Bilateral Control with Vertical Contracts.” Rand Journal of Economics, 35, 728-746.

Whinston, M.D. (1990), "Tying, Foreclosure, and Exclusion", American Economic Review, Vol. 80, pp. 837-859.

Winter, R.A. (1993), "Vertical Control and Price versus Nonprice Competition", Quarterly Review of Economics, Vol. 108, pp. 61-76.

Mergers

T. Borek, S. Buhler and A. Schmutzler (2008), “Analyzing Mergers under Asymmetric Information: A Simple Reduced-Form Approach”, Mimeo.

R. Mason and H. Weeds (2003), “The Failing Firm Defense: Merger Policy and Entry”, Mimeo.

Salant, S., Switzer, S., Reynolds, R.J. (1983), “Losses from Horizontal Merger: The Effects of an Exogenous Change in Industry Structure on Cournot-Nash Equilibrium”, Quarterly Journal of Economics 98, 185-199.

Buyer Power

P. Rey, J. Thal and T. Vergé (2005), “Slotting Allowances and Conditional Payments.” Mimeo.
Shaffer, G. (1991), "Slotting Allowances and Resale Price Maintenance: A Comparison of Facilitating Practices", Rand Journal of Economics, Vol. 22, pp. 120-135.

Snyder, C. (1996), “A dynamic Theory of Countervailing Power”, RAND Journal of Economics 27:747-769.

Foros, O. and H. Kind (2003), “Do Slotting Allowances Harm Retail Competition ?” mimeo.

Tacit Collusion

Abreu, D., (1986), “Extremal Equilibria of Oligopolistic Supergames,” Journal of Economic Theory, 39: 191—225.

Athey, S., Bagwell, K., Sanchirico, C., (1998), “Collusion and Price Rigidity ,” Review of Economic Studies 71 (2), April 2004.

Athey, S., Bagwell, K (2006), “Collusion with Persistent Cost Shocks”, Econometrica.
Athey, S., Bagwell, K., (2001), “Optimal Collusion with Private Information,” RAND Journal of Economics, 32: 428—465.

Besanko, David, and Daniel F. Spulber (1989), “Antitrust Enforcement Under Asymmetric Information”, Economic Journal, 1989

Compte, O., Rey, P., (1997), “Capacity Constraints, Mergers and Collusion”, European Economic Review, 46:1-29.

Jullien, B., Rey, P., (2000), “Resale Price Maintenance and Collusion,” RAND Journal of Economics.
Порядок формирования оценок по дисциплине

Все оценки ставятся по десятибалльной системе.

Текущая оценка формируется на основе оценки за презентацию (Опрезент:)
Отекущая = Опрезент 
Накопленная оценка складывается из текущей оценки:

-

Онакопленная = Отекущая
Результирующая оценка складывается из накопленной оценки с весом  оценки за зачет следующим образом:
Орезультирующая= 0.3 * Онакопленная+ 0.7 * Озачет 
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