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1 Область применения и нормативные ссылки

Настоящая программа учебной дисциплины устанавливает минимальные требования к знаниям и умениям студента и определяет содержание и виды учебных занятий и отчетности.

Программа предназначена для преподавателей, ведущих данную дисциплину, учебных ассистентов и студентов направления 030900.62 «Юриспруденция» подготовки бакалавра, изучающих дисциплину «Институциональная экономика». 
Программа разработана в соответствии с: 
· Образовательным стандартом НИУ ВШЭ по направлению 030900.62 «Юриспруденция» подготовки  бакалавра http://www.hse.ru/data/2012/01/30/1264146060/pravo.pdf
· Образовательной программой 030900.62 «Юриспруденция» подготовки бакалавра
· Рабочим учебным планом университета по направлению 030900.62 «Юриспруденция» подготовки бакалавра, утвержденном в 2013 году 
2 Цели освоения дисциплины

 Цель данного курса – познакомить студента с основами современной институциональной экономической теории, которая стремится объяснить, как институты общества, среди которых право является одним из важнейших, влияют на поведение людей, а, следовательно, и на богатство общества, а также показать возможности применения полученных знаний для анализа институциональной структуры общества и, в первую очередь, права. 
3 Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины
В результате освоения дисциплины студент должен:

· Знать основные понятия, концепции институциональной экономики а, а также методы экономического анализа институтов;
· Уметь применять категории и методы институциональной экономики в анализе права 
· Иметь навыки самостоятельного экономического анализа правовых институтов

В результате освоения дисциплины студент осваивает следующие компетенции:

	Компетенция
	Код по ФГОС/ НИУ
	Дескрипторы – основные признаки освоения (показатели достижения результата)
	Формы и методы обучения, способствующие формированию и развитию компетенции

	Универсальная
	ОНК-3
	использует основные положения и методы социальных, гуманитарных и экономических

наук при решении социальных и профессиональных задач 
	Реферат, доклад на семинаре 

	Универсальная
	ОНК-4 
	способен анализировать социально значимые проблемы и процессы 

	Реферат, работа на семинарских занятиях 

	Универсальная
	ОНК-5 
	способен приобретать новые знания, используя современные образовательные и

информационные технологии 
	 Лекции, семинары, самостоятельная подготовка 

	Универсальная
	ОНК-6
	обладает навыками работы с информацией, знает способы ее получения из различных

источников для решения профессиональных и социальных задач 
	 Подготовка доклада на Семинаре, написание реферата

	Инструментальные
	ИК-3
	готов к организационно-управленческой работе с малыми коллективами, к кооперации с коллегами 
	Работа в группе при подготовке доклада

	Инструментальные
	ИК-4
	обладает навыками презентации результатов своей деятельности 
	Презентация доклада на семинаре

	Социально-личностные
	СЛК-1
	владеет культурой критического мышления, способен к обобщению, анализу, восприятию информации, постановке цели и выбору путей её достижения 
	Самостоятельная подготовка, выполнение контрольной работы

	Социально-личностные
	СЛК-2
	способен логически верно, аргументированно и ясно строить устную и письменную

речь 
	Выступления на семинарах, презентация доклада, написание реферата, выполнение контрольной работы


4 Место дисциплины в структуре образовательной программы
 Настоящая дисциплина относится к циклу дисциплин, изучаемых в НИУ ВШЭ в рамках направления 030900.62 «Юриспруденция» подготовки бакалавра. Для студентов этого направления дисциплина является обязательной.
Изучение данной дисциплины базируется на следующих дисциплинах: 
·  микроэкономика, 

·  макроэкономика
Для освоения учебной дисциплины, студенты должны владеть следующими знаниями и компетенции:

· знать основные понятия экономической теории и прикладных экономических

дисциплин; закономерности функционирования современной экономики на макро- и микроуровнях; основные особенности российской экономики, направления экономической политики государства; 
· уметь использовать основные положения и методы социальных, гуманитарных и экономических наук при решении социальных и профессиональных задач, быть способным анализировать социально значимые проблемы и процессы 
Основные положения дисциплины должны быть использованы в дальнейшем при изучении следующих дисциплин:

· Экономический анализ права
5 Тематический план учебной дисциплины

	№
	Название раздела
	Всего часов 
	Аудиторные часы
	Самостоя​тельная работа

	
	
	
	Лекции
	Семинары
	Практические занятия
	

	1
	Введение в институциональный анализ
	14
	4
	4
	 
	8

	2
	Трансакционные издержки
	16
	4
	2
	
	10

	3
	Экономическая теория прав собственности
	24
	6
	4
	
	14

	4.
	Контрактные отношения
	24
	8
	2
	
	12

	5.
	Институциональные теории фирмы
	14
	4
	2
	
	8

	6.
	Экономическая теория государства
	8
	2
	2
	
	4

	7.
	Институциональная динамика
	8
	2
	-
	
	4

	
	Итого:
	108
	32
	16
	
	60


6 Формы контроля знаний студентов
	Тип контроля
	Форма контроля
	1 год
	Параметры 

	
	
	1
	2
	3
	4
	

	Текущий

(неделя)
	Контрольная работа
	 
	4
	
	
	письменная работа 80 минут

	
	Реферат
	
	6
	
	
	8-10 стр. шрифт Times New Roman 12, 1,5 инт. 

	Итоговый
	 Экзамен
	
	х
	
	
	устный


6.1 Критерии оценки знаний, навыков

Формирование итоговой оценки за семинары.

В итоговую оценку за семинарские занятия входит:

· Оценка за самостоятельные работы
Самостоятельные работы проводятся по завершении каждой темы. Студенты должны разобрать конкретную ситуацию или ответить на открытый вопрос. По результатам самостоятельных работ вычисляется средний балл за самостоятельные работы. Оценки за самостоятельную работу студента преподаватель выставляет в рабочую ведомость. Накопленная оценка по 10-ти балльной шкале за самостоятельную работу определяется перед итоговым контролем – Оср.
· Оценка за домашнее задание 

Домашние задания предполагают самостоятельный подбор кейсов и примеров по пройденным темам и анализ выбранной ситуации с применением теоретических знаний, полученных на лекциях и семинарах, или чтение и ответ на вопросы по заданной статье. Оценка за домашнюю работа преподаватель выставляется в рабочую ведомость– Одз.
· Оценка за доклад 

Работа над докладом осуществляется в группах из трех человек. В ходе подготовки группа должна разобрать одну статью одну статью на английском языке, подобрать кейс, иллюстрирующий рассматриваемую проблему, подготовить и провести презентацию по поставленной теме, используя материалы этих статей и кейсов, и представить в письменной форме краткое изложение основных положений доклада. Учитывается полнота представления темы, ценится свободное владение терминологией институциональной экономики, учитывается качество сделанной презентации, а также работа студентов в коллективе при подготовке доклада. Оценка за доклад выставляется в рабочую ведомость - Од.
Итоговая оценка за работу на семинарских занятиях – Осем = 0,5Оср + 0,3 Од + 0,2 Одз.

Критерии оценки контрольной работы: 
	Баллы 
	Оценка

	1-4
	1

	5-8
	2

	9-12
	3

	13-16
	4

	17-20
	5

	21-24
	6

	25-28
	7

	29-32
	8

	33-36
	9

	37-40
	10


За каждое задание письменной контрольной работы выставляется установленное количество баллов, указанное в задании. Баллы суммируются, максимально количество баллов – 40. Критерии оценки: 

Максимальное количество баллов, предусмотренное за ответ на задание, выставляется, если ответ правильный, полный, аргументация логичная, последовательная, ответ написан грамотно с использованием понятий и терминологии институциональной экономики. Студент получает 0 баллов за неправильный ответ. Если ответ частично верный, или в целом верный, но студент не показывает владение терминологией дисциплины, рассуждение недостаточно логично и аргументировано, количество баллов, начисленное за ответ уменьшается, по сравнению с максимальным. 
Критерии оценки реферата:

Оценка отлично-10 ставится за реферат, который показывает, что студент обладает теми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана грамотно, логично, студент правильно формулирует цель работы, структура реферата продумана и полностью соответствует цели работы. Реферат полностью отражает все основные положения реферируемого материала, автор демонстрирует полное владение понятиями и категориями институциональной экономики, понимание всех аспектов сложных вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале. 
Оценка «отлично-9» ставится за реферат, который показывает, что студент обладает теми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана грамотно, логично, студент правильно формулирует цель работы. Структура реферата продумана и полностью соответствует цели работы. В реферате   полностью отражены все основные положения реферируемого материала,   при этом автор демонстрирует хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, понимание важных аспектов сложных вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.
Оценка «отлично-8» ставится за реферат, который показывает, что студент обладает теми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана грамотно, логично, студент правильно формулирует цель работы. Структура реферата продумана и полностью соответствует цели работы. В реферате могут быть не полностью отражены все основные положения реферируемого материала, но при этом автор демонстрирует полное владение понятиями и категориями институциональной экономики, и понимание важных   аспектов сложных вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «хорошо-7» ставится за реферат, который показывает, что студент обладает теми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана грамотно и, в целом, логично. Оценка снижается по одной из причин: или студент, в целом, правильно, но, возможно, недостаточно четко, формулирует цель работы, или структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. В реферате могут быть не полностью отражены все основные положения реферируемого материала, но при этом автор демонстрирует хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, понимание основных аспектов сложных вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «хорошо-6» ставится за реферат, который показывает, что студент обладает теми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана грамотно и, в целом, логично. Оценка снижается, потому что студент, в целом, правильно, но, возможно, недостаточно четко, формулирует цель работы, и структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. В реферате могут быть не полностью отражены все основные положения реферируемого материала, но при этом автор демонстрирует хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, понимание основных аспектов сложных вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «удовлетворительно-5» ставится за реферат, который показывает, что студент обладает базовыми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана, в целом, грамотно и логично. Оценка снижается, потому что студент недостаточно четко, формулирует цель работы, а структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. В реферате могут быть не полностью отражены все основные положения реферируемого материала, или автор демонстрирует недостаточно хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, и понимание основных аспектов сложных вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «удовлетворительно-4» ставится за реферат, который показывает, что студент обладает базовыми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана, в целом, грамотно и логично. Оценка снижается, потому что студент недостаточно четко, формулирует цель работы, структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. В реферате могут быть не полностью отражены все основные положения реферируемого материала, и автор демонстрирует недостаточно хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, и понимание аспектов даже простых вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «неудовлетворительно-3» ставится за реферат, который показывает, что студент не обладает даже базовыми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана неграмотно и нелогично. Оценка снижается, потому что студент недостаточно четко, формулирует цель работы, структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. Основные положения реферируемого материала отражены в реферате лишь фрагментарно, или автор демонстрирует недостаточно хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, или неполное понимание аспектов даже простых вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «неудовлетворительно-2» ставится за реферат, который показывает, что студент не обладает даже базовыми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана неграмотно и нелогично. Оценка снижается, потому что студент недостаточно четко, формулирует цель работы, структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. Основные положения реферируемого материала отражены в реферате лишь фрагментарно, автор демонстрирует недостаточно хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, или неполное понимание аспектов даже простых вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «неудовлетворительно-1» ставится за реферат, который показывает, что студент не обладает даже базовыми компетенциями, которые он должен был освоить при изучении дисциплины. Работа написана неграмотно и нелогично. Оценка снижается, потому что студент недостаточно четко, формулирует цель работы, структура реферата не полностью соответствует цели работы, не является логически верной. Основные положения реферируемого материала отражены в реферате лишь фрагментарно, автор демонстрирует недостаточно хорошее владение понятиями и категориями институциональной экономики, а также неполное понимание аспектов даже простых вопросов, рассматриваемых в реферируемом материале.

Оценка «0»: студент получает оценку 0 в рейтинг по курсу, если в работе обнаружены фрагменты, заимствованные из других источников или из работ других студентов, и не оформленные правильным образом цитаты. 
 Критерии оценки знаний на устном экзамене:
Оценка «отлично-10» - глубокие исчерпывающие знания всего программного материала, понимание сущности и взаимосвязи рассматриваемых процессов и явлений. Логически последовательные, содержательные, полные, правильные и конкретные ответы на все основные вопросы и дополнительные вопросы. Активное использование в ответах на вопросы материалов всей рекомендованной литературы.

Оценка «отлично-9» - глубокие исчерпывающие знания всего программного материала, понимание сущности и взаимосвязи рассматриваемых процессов и явлений. Логически последовательные, полные, правильные и конкретные ответы на все основные вопросы. Правильные и конкретные ответы дополнительные вопросы. Использование в необходимой мере в ответах на вопросы материалов всей рекомендованной литературы.

Оценка «отлично-8» - глубокие знания всего программного материала, понимание сущности рассматриваемых процессов и явлений. Логически последовательные, правильные и конкретные ответы на все основные вопросы. Правильный ответ на один из более сложных бонусных вопросов. Использование в ответах на вопросы материалов рекомендованной литературы.

Оценка «хорошо-7» - твердые и достаточно полные знания всего программного материала, понимание сущности и взаимосвязи рассматриваемых процессов и явлений. Последовательные, правильные, конкретные ответы на основные вопросы. Использование в ответах на вопросы отдельных материалов рекомендованной литературы.

Оценка «хорошо-6» - твердые и достаточно полные знания программного материала, понимание сущности рассматриваемых процессов и явлений. Последовательные и правильные, но недостаточно развернутые ответы на основные вопросы. Правильные ответы на дополнительные вопросы. Ссылки в ответах на вопросы на отдельные материалы рекомендованной литературы.

Оценка «удовлетворительно-5» - знание и понимание основных вопросов программы. Правильные и конкретные, без грубых ошибок ответы на основные вопросы. Наличие отдельных неточностей в ответах. В целом правильные ответы с небольшими неточностями на дополнительные вопросы. Некоторое использование в ответах на вопросы материалов рекомендованной литературы.

Оценка «удовлетворительно-4» - знание основных вопросов программы. Правильные, без грубых ошибок ответы на основные вопросы. В целом правильные без грубых ошибок ответы на дополнительные вопросы. Слабое использование в ответах на вопросы материалов рекомендованной литературы.

Оценки «неудовлетворительно-3-2-1» - неправильные ответы на один из основных вопросов, непонимание сущности излагаемых вопросов. Наличие грубых ошибок в ответах. Незнание в ответах на вопросы материалов рекомендованной литературы.

7 Содержание дисциплины

Тема I. Введение в институциональный анализ
Лекции – 4 часа, семинары 4 часа, самостоятельная работа - 8 часов
1. Определение понятия института. Функции институтов. 

2. Классификация институтов в зависимости от ситуаций, которые приводят к их возникновению. Ситуации «невидимая рука» и «дилемма заключенных»; обещания, заслуживающие доверия. Ситуация координации, эффект совмещенных ожиданий и фокальные точки (Шеллинг). Ситуация неравенства. 

3. Институциональная структура общества. Институты формальные и неформальные. Классификация санкций за несоблюдение неформальных правил (автоматическая санкция; чувство вины; чувство стыда; информационная санкция; санкция, налагаемая пострадавшей от нарушения стороной; санкция, налагаемая всеми членами сообщества). Условия эффективности неформальных институтов. Взаимодействие формальных и неформальных институтов. Заимствование (импорт) формальных правил и роль механизмов принуждения к соблюдению правил. Основные элементы системы общественного контроля. 

4. Социальные нормы, обычаи делового оборота и их правовой статус. 
Семинар 1. Введение в институциональный анализ
Основные понятия теории игр. Нахождение равновесия по Нэшу.

Институты: определение понятия и классификации институтов. Формальные и неформальные институты: соотношение и взаимное влияние. Примеры исследований формальных и неформальных институтов.
Семинар 2. Функции институтов
Ситуация   «Дилеммы заключенных», неэффективность равновесия в игре, проблема обязательств, заслуживающих доверия, и достижения сотрудничества. Ролевая игра: «Дилемма заключенных». Анализ ситуации: гонка кредиторов и неэффективное использование активов должника, императивная процедура банкротства как выход из ситуации дилеммы заключенных. Ситуация координации: демонстрация на конкретных примерах, проблемы координации действий игроков и понятие фокальной точки. Игра: «Поиск фокальной точки». Ситуация неравенства (разбор конкретных примеров, возникающих проблем и поиск способов решения).

Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009. Глава 1.
Основная литература: 

1. Норт Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики. М.: Фонд экономической книги "Начала". 1997. Гл. 5,6,7 
2. Познер, Р. Экономический анализ права. Спб.: Экономическая школа. Гл. 8. С. 351-356  
Дополнительная литература:

1. Норт Д. Институциональные изменения: рамки анализа .//Вопросы экономики.1997. N 3. С. 6-17  
2. Панеях Э.Л. Формальные правила и неформальные институты и их применение в российской экономической практике. //Экономическая социология. Т. 2. N 4. 2001. С. 56-58. http://www.ecsoc.msses.ru 

3. Эггертссон Т. Экономическое поведение и институты. М.: Дело. 2001. С. 17-42 
4. Эльстер  Ю. Социальные нормы и экономическая теория // THESIS. Т. 1. Вып. 3. 1993. С. 73-9  
5. Фрэнк Р. Дарвиновская экономика. М.: Издательство Института Гайдара. 2013. Гл. 1-2. С.19-89
6.  Фуруботн Э.Г., Рихтер Р. Институты и экономическая теория: достижения новой институциональной экономической теории.   Спб.: Из-во Спб. гос. ун-та. 2005. Гл. 1 
7. Holt  C.A., Capra. V. Classroom Games: A Prisoner’s Dilemma //The Journal of Economic Education. Мol.31. N. 3. 2000. P. 229-236 
8. Ott C., Schaeffer H.-B. Emergence and Construction of Efficient Rules in the Legal System of German Civil Law. // International Review of Law and Economics  Vol. 13  1993. P. 285-302 
9. Posner R., Rasmusen E. Creating and Enforcing Norms, with Special Reference to Sanctions.// International Review of Law and Economics. 1999. Vol. 19. P. 369-382 
10. Posner R. Social Norms and the Law: an Economic Approach. //American Economic Review. 1997. Vol. 87. P. 365 –369 
Тема 2. Трансакционные издержки
Лекции – 4 часа, семинары 2 часа, самостоятельная работа - 10 часов
2.1. Понятие трансакции. Трансакции рыночные и внутрифирменные. Определение трансакции по Уильямсону и Коммонсу.

2.2. Механизмы координации деятельности и основные типы трансакционных издержек (рыночные трансакционные издержки, управленческие издержки, политические трансакционные издержки). 

2.3. Рыночные трансакционные издержки и средства их минимизации. 

2.3.1. Издержки поиска информации о цене и партнере. 

2.3.2. Издержки измерения. Классификация благ в зависимости от издержек измерения их качества: поисковые блага, экспериментальные блага и доверительные блага. Чрезмерное производство информации о качестве блага. Информация производительная и перераспределительная. Виды рыночной практики как методы экономии трансакционных издержек измерения (продажа товара с гарантией, продажа под торговой маркой, контракты с долевым участием). Неоднородные товары и издержки сортировки. Метод продаж неоднородных товаров: «кот в мешке».

2.3.3. Издержки проведения переговоров и заключения контракта. Выгода от сотрудничества и способы ее дележа. Переговоры по-Гоббсу как социальная дилемма. Стратегия лидера и достоверность его угрозы отказа от переговоров. Стандартные договоры.

2.3.4. Издержки контроля за соблюдением контракта и предотвращения оппортунистического поведения. Межвременной обмен и отсутствие надежности обязательств. Способы защиты контракта. Частные способы защиты контракта: заложник, обеспечение контракта, самовыполняющееся соглашение, эмоциональный союз. Механизм репутации как средство защиты контракта. Двусторонний и многосторонний механизм репутации. Недостатки репутации как механизма предотвращения оппортунистического поведения: проблема решения спора, проблема распространения информации, проблема безбилетника и применение санкций. Правовая система, средства судебной защиты. Сравнительные преимущества и недостатки правовой системы как механизма защиты контрактов. 

2.3.5. Издержки защиты контракта от третьих лиц и способы их экономии.

2.4. Трансакционные издержки и основные типы экономического обмена: характеристика институциональной структуры основных типов обмена (по Д. Норту). 

Семинар 3. Трансакционные издержки
Типы трансакционных издержек и способы их минимизации. Обсуждение факторов, влияющих на величину трансакционных издержек. 

Трансакционные издержки на примерах конкретных сделок, издержки заключения и контроля за исполнением обсуждаемых договоров. Обсуждение доступных способов минимизации трансакционных издержек в этих сделках.

Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009. Глава 2.
Основная литература:
1. Капелюшников  Р.И. Экономическая теория прав собственности.// М.: ИМЭМО. 1990. Гл. 5. http://www.libertarium.ru
2. Уильямсон  О.И. Экономические институты капитализма.// С.-Петербург.: Лениздат. 1996. Глава 1. С. 48-60  
3. Норт  Д. Институты и экономический рост: историческое введение // THESIS.  Т. 1. Вып.2. 1993. С. 69-91  
4. Милгром  П. Робертс Д.  Экономика, организация  и менеджмент. М.: Экономическая школа.1999. Т. 1. С. 60-65  
 Дополнительная литература:
1. Де Сото  Э. Иной путь.// М.: Catallaxy.  1995. Гл. 5. Издержки и значение закона. С.176-234  
2. Кузьминов  Я.И., Бендукидзе  К.А., Юдкевич  М.М. Курс институциональной экономики.// М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ. 2006. Гл. 2. С. 189-283 
3. Кокорев  В. Институциональные преобразования в современной России: анализ динамики трансакционных издержек. // Вопросы экономики. N. 12. 1996. С. 61-72  

4. Ляско А.К. Доверие и трансакционные издержки. // Вопросы экономики. № 1. 2003. С. 42-58 
5. Хикс Дж. Теория экономической истории.// М.: НП «Журнал Вопросы экономики». 2003. Гл. 3. Становление рыночной экономики. С. 46-64 
6. Barzel Y. Measurement Cost and the Organization of Markets. // Journal of Law and Economics. Vol. 25. N. 1. 1982. P. 27-48 
7. Greif  A. Reputation and Coalitions in Medieval Trade: Evidence on the Maghribi Traders. // Journal оf Economic History. Vol. 49. N. 4. 1989. P. 857-882 
8. Kronman, A. Contract Law and the State of Nature. // Journal of Law, Economics and Organization. 1985.Vol. 1. N. 1. P. 5-32 
Тема 3. Экономическая теория прав собственности
Лекции – 6 часа, семинары 4 часа, самостоятельная работа - 14 часов
3.1. Определение понятия прав собственности. Права собственности в теории права и в экономической теории. Спецификация прав собственности и их размывание. Пучок прав собственности. Расщепление прав собственности на отдельные правомочия.

3.2. Конфликты в связи с использованием собственности и внешние эффекты. Подходы к решению проблемы внешних эффектов. Частный способ разрешения конфликтов: теорема Коуза. Факторы, влияющие на величину трансакционных издержек переговоров (характеристики благ, характер информации, определенность прав участников, количество сторон, характер отношений между сторонами, временные характеристики обмена, возможности контроля и наказания, поведение сторон). Теорема Познера.

3.3. Альтернативные режимы прав собственности. Общая собственность (свободный доступ) и проблема чрезмерной эксплуатации ресурсов. Трагедия общедоступной собственности. Обоснование существования исключительных прав собственности. Коллективная собственность. Первая экономическая революция. Частная собственность. Факторы, влияющие на установление режима частной собственности (величина потерь от общего доступа, характер переговорного процесса и трансакционные издержки проведения переговоров об изменении прав собственности, издержки установления прав собственности и их защиты). Государственная собственность.

3.4. Теории возникновения и изменения прав собственности. Наивная теория прав собственности (Демсец). Теория групп со специфическими интересами, проблема безбилетника и издержки коллективных действий (Олсон). Теория рентоориентированного поведения (Таллок) 

Семинар 3 Экономическая теория прав собственности: теорема Коуза.

Почему экономисты изучают права собственности? Влияние неопределенности/недостаточной защищенности прав собственности на стимулы экономических агентов. Теорема Коуза. Иерархическое и частное решение проблемы внешних эффектов. Недостатки иерархического решения конфликта. Проблемы, возникающие при частном решении конфликта. Обсуждение некоторых аргументов критики теоремы Коуза. Реалистичность теоремы Коуза. Анализ ситуаций: влияние трансакционных издержек на распределение ресурсов при изменении законодательства. Примеры судебных дел.
Семинар 4 . Экономическая теория прав собственности: режимы прав собственности.

Режимы прав собственности. Общедоступная собственность и проблема чрезмерной эксплуатации ресурсов. Трагедия общедоступной собственности и способы решения возникающих в связи с ней проблем (чрезмерной эксплуатации ресурса, недостаточного инвестирования, перераспределительных конфликтов, демографического внешнего эффекта). Особенности прав собственности на результаты интеллектуальной и творческой деятельности: патенты, авторское право.
Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009. Глава 3

Основная литература: 

1. Капелюшников  Р.И. Экономическая теория прав собственности.//М.: ИМЭМО. 1990. Гл.6.  http://www.libertarium.ru
2. Коуз Р. Проблема социальных издержек.  /Коуз Р. Фирма, рынок, право.  М.: Новое издательство.2007. С. 92-149 

3. Кутер Р.Д. Организация как собственность: экономический анализ права собственности применительно к приватизации. /Становление рыночной экономики в странах Восточной Европы. Под ред. Макашевой. М.: РГГУ. 1994. Гл. 5. С. 124-162 
4. Познер Р. Экономический анализ права. СПб.: Экономическая школа. Гл.3. С. 41-74, 82-88 
Дополнительная литература:

1.  Капелюшников   Р.И. Рональд Коуз или сотворение рынков.//США: Экономика, Политика, Идеология. N 1. 1993. С 15-24  
2. Капелюшников Р.И. Собственность без легитимности. // Вопросы экономики. 2008. N 3. С. 85-105 
3. Коуз Р. Заметки к «Проблеме социальных издержек»./ Коуз Р. Фирма, рынок, право.   М.: Новое издательство, 2007. С.177-201 
4. Коуз  Р. Маяк в экономической теории. / Коуз Р. Фирма, рынок, право.   М.: Новое издательство. 2007. С.177-201 
5. Олсон  М. Логика коллективных действий.  М.: Фонд экономической инициативы. 1995.  

6. Пайпс  Р. Собственность и свобода.  М.: Московская школа политических исследований. 2001. Гл. 2. Институт собственности. С. 91-162 
7. Эггертсон  Т. Экономическое поведение и институты. /  М.: Дело. 2001. Г. 4, 5, 6, 8.

8. Де Сото  Э. Загадка капитала.   М.: Олимп Бизнес. 2004. Гл. 6. Загадка правового бессилия. С.  155-208 
9. Хелпман Э. Загадка экономического роста. М.: Издательство Института Гайдара, 2012. Гл.7. С.173 -217.
10. Сooter R., Ulen  T. Law and Economics. 3d ed.  Addison-Wesley. 2000. P. 87-90.

11. Demsetz  H. Toward the Theory of Property Rights. // American Economic Review. Vol. 57. 1967. P. 349-359 
12. Hazlett  D. Teaching Tools: A Common Property Experiment with a Renewable Resource.// Economic Inquiry. 1997.Vol. 35. P. 858-861 
13. Libecap  G. Common Property. // The Palgrave Dictionary  of Economics and the Law. Ed. by  P. Newman. Macmillan Ref. Ltd. 1998. Vol. 1. P. 317-324 
14. Parisi F. The Genesis of Liability in Ancient Law. // American Law and Economics Review. 2001.Vol. 3. N. 1. P. 82-124  ( с сокращениями)
Тема 4. Контрактные отношения

Лекции – 8 часов, семинары 4 часа, самостоятельная работа - 12 часов
4.1. Понятие контракта. Контракт в юридическом и экономическом смысле. Свобода заключения договора как институт рыночной экономики. 

4.2.  Понятие совершенного контракта. Ограниченная рациональность и невозможность заключения совершенного контракта. 

4.3. Асимметрия информации и оппортунистическое поведение. Виды оппортунистического поведения. 
4.4. Неблагоприятный отбор и методы его предотвращения (подача сигнала и «просеивание»). Неблагоприятный отбор на рынке труда. Неблагоприятный отбор на рынке адвокатских услуг. Неблагоприятный отбор и договорное право. Доктрина предвидимости ущерба как средство предотвращения неблагоприятного отбора.

4.5. Пластичность ресурсов и моральный риск. Условия возникновения морального риска. Проблема взаимоотношений принципала и агента. Агентские издержки. Методы предотвращения морального риска (контроль над агентом, стимулирующие контракты, внесение залогов и объединение собственности).
4.6. Вымогательство как вид оппортунистического поведения, условия его возникновения и способы предотвращения. Понятие специфичности ресурсов. Виды специфических активов. Квази-рента и способы ее присвоения. 

4.7. Факторы, влияющие на выбор типа контракта. Типы контрактов: классический, неоклассический и отношенческий. Различие между информацией, поддающейся наблюдению, и информацией, поддающейся проверке, и судебное решение споров при классическом и неоклассическом контрактах. Альтернативные дискретные структуры управления сделками: рынок, гибридные формы и иерархия. Гибридные формы: проблема гарантий специфических капиталовложений. Самовыполняющиеся контракты и идея "заложника". Влияние институциональной среды на выбор типа контракта. Роль доверия при выборе типа контракта. 

Семинар 5. Асимметрия информации и оппортунистическое поведение: неблагоприятный отбор и моральный риск
Виды асимметрии информации и оппортунистическое поведение. 

Скрытые характеристики и неблагоприятный отбор. Способы предотвращения неблагоприятного отбора. Анализ ситуации: неблагоприятный отбор на рынке подержанных товаров при правиле, устанавливающем приоритет первоначального владельца. Анализ судебного дела Hadley v. Baxendale. 

Скрытая информация/скрытые действия и моральный риск. Ролевая игра "Принципал-агент". Обсуждение стратегий игроков и способов предотвращения морального риска в рассмотренной ситуации.

Понятие специфичности ресурсов. Виды специфичности ресурсов. Проблема вымогательства. Факторы, влияющие на выбор типа контракта.

Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009. Гл. 4
Основная литература:

1. Акерлоф, Дж. Рынок "лимонов": неопределенность качества и рыночный механизм. // THESIS. Вып. 5.1993. С. 95-104  

2. Милгром, П., Робертс, Д. Экономика, организация, и менеджмент.// М.: Экономическая школа. 1999.Т. 1. С. 192-197, 203-208, 239-241, 247-252, 273-280, 382-386, т. 2, стр. 330-332 
3. Уильямсон О. Поведенческие предпосылки современного экономического анализа. //THESIS. 1993. Т. 1. Вып. 3. С. 39-49 
4.  Klein, B. Transaction Costs Determinants of “Unfair” Contractual Arrangements. // The American Economic Review. Vol. 70. No.2. 1980. P. 356-362 
Дополнительная литература: 
1. Вэриан  Х.Р. Микроэкономика. Промежуточный уровень.  М.: ЮНИТИ. 1997. Гл. 35. C. 689-711 
2. Кузьминов Я.И., Бендукидзе К.А., Юдкевич  М.М. Курс институциональной экономики.  М.: ИД ГУ-ВШЭ.  2006. Гл. 5. С. 285-401 
3. Джоскоу  П. Специфичность активов и структура вертикальных отношений: эмпирические свидетельства. /Природа фирмы.   Под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера. М.: Дело. 2001. С. 175-205 
4. Менар К. Экономика трансакционных издержек: от теоремы Коуза до эмпирических исследований. //Институциональная экономика. /Учебник под ред. Олейника А.М.: ИНФРА-М. 2005. С. 113-151 
5. Менар К. Теория организаций: разнообразие соглашений в развитой рыночной экономике. // Институциональная экономика. /Учебник под ред. Олейника А. М.: ИНФРА-М, 2005. С. 191- 241 
6. Тамбовцев В.Л. Введение в экономическую теорию контрактов. М.: Инфра-М.  2004.
7. Шаститко  А.Е. Новая теория фирмы. /М.: ТЭИС. 1995. Гл. 3. С. 47-69 

8. Клейн  Б. Вертикальная интеграция как право собственности на организацию: еще раз об отношениях между "Фишер Боди" и "Дженерал Моторс". /Природа фирмы. Под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера, М.: Дело. 2001. С. 319-339. 

9. Уильямсон, О. Экономические институты капитализма. /С-Петербург: Лениздат. 1996. Гл. 1-3. С. 25-151  

10. Эггертсон  Т. Экономическое поведение и институты.  М.: Дело. 2001. Гл.6. С. 171- 191 
11. Holt  C.A., Sherman  R. Classroom Games: A Market for Lemons. // The Journal of Economic Perspectives. Vol. 13. N. 1.1999. P. 205-214 
12. Ortmann. A., Colander.D. Teaching Tools. A Simple Principal-Agent Experiment for the Classroom. // Economic Inquiry. Vol. 35. N. 2. 1997. P. 443-450 
13. Schwartz, A. Relational Contracts in the Courts: An Analysis of Incomplete Agreements and Judicial Strategies. // The Journal of Legal Studies. Vol. 21. N.2. 1992. P. 271-318  (с сокращениями).

14. Williamson  O. Transaction Cost Economics: The Natural Progression.// American Economic Review. 2010. Vol. 100. June. P.673–690 
Тема 5. Институциональные теории фирмы
Лекции – 4 часа, семинары 2 часа, самостоятельная работа - 10 часов

5.1. Неоклассическая теория фирмы. Объяснение причин возникновения фирмы в неоинституциональной теории (Ф.Найт, Р. Коуз, А.Алчиан и Х. Демсетц, О. Уильямсон, Харт ). Границы фирмы.

5.2. Рынок и фирма: сравнительный анализ выгод и издержек альтернативных форм координации экономической деятельности. 

5.3. Сравнительный анализ альтернативных форм предприятий. Характеристика правомочий, входящих в пучок прав собственности владельца частнопредпринимательской фирмы. Формы деловых предприятий и распределение прав собственности в них; сравнительные преимущества и недостатки этих форм (частнопредпринимательская фирма, товарищество, открытая корпорация, регулируемая фирма, государственная фирма, некоммерческие организации, самоуправляющиеся фирмы). Приватизация в России и структура прав собственности на приватизированных предприятиях. 

5.4. Открытая корпорация и издержки отношений "принципала и агента". Оппортунизм управляющих и основные модели корпоративного контроля в развитых странах. Приватизация в России и странах Восточной Европы и проблемы контроля над управляющими. 

Семинар 7. Институциональные теории фирмы

 Неоклассический и неоинституциональный подход к объяснению причин возникновения и границ фирмы. Контрактные теории фирмы. Алчиан и Демсетц: фирма как решение проблемы морального риска в команде. Теории, основанные на невозможности составления полного контракта: фирма как отношение найма (Коуз), фирма как механизм управления (Уильямсон). Подход к объяснению фирмы с позиций теории прав собственности (Харт).

Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009. Гл. 5
Основная литература:
1. Алчиан.А., Демсец. Х, Производство, информационные издержки и экономическая организация. // Истоки. М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ. 2004. С. 166-207  

2. Коуз, Р. Природа фирмы. // Сборник статей "Природа фирмы", под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера. М.: Дело. 2001. С. 33-50. 

3. Мастен, С. Правовая основа фирмы. /  Природа фирмы.  Под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера. М.: Дело. 2001. С. 294-318 
4. Познер, Р. Экономический анализ права. /Спб: Экономическая школа, Гл.14. С. 525-536 

Дополнительная литература:
1. Богл Дж. Битва за душу капитализма М.: Издательство Института Гайдара. 2011. Часть I. Корпоративная Америка. С. 21-141 
2. Капелюшников, Р. Экономическая теория прав собственности.// М.: ИМЭМО.1990. С. 63 – 76 
3. Розанова, Н. Эволюция взглядов на природу фирмы в западной экономической науке. // Вопросы экономики. № 1.  2002. С. 50-67 
4. Шаститко, А.Е. Новая теория фирмы.// М.: ТЭИС. 1995. Гл. 4. С. 70 – 101 
5. Харт, О.Д. Неполные контракты и теория фирмы. //  Природа фирмы. Под ред. О.И. Уильямсона и С. Дж. Уинтера. /М.: Дело, 2001. С. 206-236. (с сокращениями). 
6. Эггертсон, Т. Экономическое поведение и институты. //М.: Дело. 2001. Гл.6. С. 191-206 
7. Bottiglieri, W. Kroleski,S. . The Regulation Of Non-Profit Organizations.//Journal of Business & Economics Research. 2011. Vol. 9. N. 9. P. 51-60 
8. Hart, O. An Economist’s Perspective on the Theory of the Firm. //Columbia Law Review. 1989. Vol.89. P.1757 -1774 
Тема 6. Экономическая теория государства.

Лекции – 2 часа, семинары 2 часа, самостоятельная работа - 4 часа
6.1. Объяснение феномена государства (теория насилия, теория социального контракта). 

6.2. Теория государства Д. Норта. 

Семинар 8. 
Контрольная работа
Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009. Гл. 6
Основная литература:
1. Капелюшников Р.И.Экономическая теория прав собственности. М.: ИМЭМО.1990. Гл. 7  
2. Эггертсcон  Т. Экономическое поведение и институты. М.: Дело. 2001. Гл. 10.

3. Олсон  М. Рассредоточение власти в переходный период. Лекарства от коррупции, распада и замедления темпов экономического роста. // Экономика и математические методы. 1995. Т. 31.  Вып.4. С. 53-81  (с сокращениями). 

Дополнительная литература:
1. Олсон М. Власть и процветание. М.: Новое издательство. 2012
2. Тамбовцев, В.Л. К вопросу о государственном регулировании в переходной экономике России. // Экономика и математические методы. 1998. т. 34. Вып. 4. С. 149-159. 

3. Тамбовцев В.Л. Теории государственного регулирования экономики. М.: Инфра-М. 2008 
4. North  D. Structure and Change in Economic History.//New York, London: Norton. 1981. Ch.3 
5. Rapaczynski A. The Role of the State and the Market in Establishing Property Rights. //The Journal of Economic Perspectives. 1996. Vol. 10. N. 2. P.87-103 
Тема 7. Институциональная динамика.

Лекции – 2 часа, самостоятельная работа - 4 часа

8.1. Стабильность институтов и институциональные изменения. Понятие институционального равновесия. Основные источники институциональных изменений. Централизованные и стихийные институциональные изменения. Роль государства в процессе институциональных изменений. 
8.2. Теория отбора в процессе конкуренции наиболее эффективных институтов (Алчиан, Фридман). 

8.3. Институциональные изменения и зависимость от пути развития. Формы зависимости от траектории развития (слабая, средняя и сильная формы). 
8.4. Зависимость от предшествующей траектории в развитии российского права.

Основная литература:
1. Норт  Д. Институты, институциональные изменения и функционирование экономики.  М.: Фонд экономической книги "Начала".1997. Гл. 10 – 11.С. 108-134 
2. Норт  Д. Институты и экономический рост: историческое введение. // THESIS. 1993. Т. 1, Вып. 2. С. 69-91 
Дополнительная литература:
1. Дэвид П. Клио и экономическая теория QWERTY. // Истоки. М.: Издательский дом ГУ-ВШЭ. 2006. с. 183-207 
2. Кэдвел, Ч., Полищук, Л. Эволюция спроса на институты в российской экономике: последствия для экономических реформ. //Модернизация Российской экономики. Книга 1. Отв. Ред. Ясин Е.Г., Москва, 2002, стр. 239-249 
3. Норт Д. Институциональные изменения: рамки анализа. // Вопросы экономики. 1997. N. 3. С. 6-17 
4. Норт Д. Понимание процесса экономических изменений. М.: Издательский дом ГУ ВШЭ. 2010 
5. Полтерович В.М. Институциональные ловушки и экономические реформы. //Экономика и математические методы. 1999. Т. 35. Вып.3. С. 3-20.

6. Тамбовцев В.Л. Теории институциональных изменений. М.: Инфра-М. 2008.

7. Roe, M. Chaos and Evolution in Law and Economics. // Harvard Law Review, Vol.109, 1996, pp.641- 658.

8 Образовательные технологии

8.1.Методические рекомендации преподавателю 

Цель семинарских занятий по институциональной экономике на факультете права состоит в обучении студентов практическим навыкам применения полученных на лекциях знаний к анализу конкретных ситуаций, в том числе в сфере своей специализации. Поэтому план семинарских занятий предполагает: 

· разбор наиболее сложных и важных понятий, теорий и инструментария, которые необходимы для успешного освоения дисциплины и применения полученных знаний при изучении других дисциплин (например, курсов направления «Экономический анализ права») и для решения теоретических и прикладных задач в области права;

· проведение ролевых игр, иллюстрирующих рассматриваемые проблемы и позволяющих применять полученные знания для принятия решений;

· работу со статьями, как на русском, так и на английском языках, способствующую более глубокому пониманию предмета и развивающую навыки использования научных материалов;

· разбор кейсов, позволяющий применить полученные знания для анализа конкретных ситуаций;

· периодический промежуточный контроль степени усвоения студентами материала и их готовности к семинару.

При подготовке материалов, подборе статей и кейсов, особое внимание уделяется тому, чтобы показать студентам, как они смогут применять логику и инструментарий институциональной экономики для анализа правовых институтов, контрактов, и их влияния на поведение людей. 

9 Оценочные средства для текущего контроля и аттестации студента
9.1 Тематика заданий текущего контроля
Примерные вопросы/ задания для контрольной работы:  
1. Исследование, проведенное министерством транспорта в Америке, показало, что  более половины ремонтов автомобилей не были необходимыми. Используя понятие трансакционных издержек, объясните, почему был произведен этот  ненужный ремонт. К какой категории товаров относится ремонт автомобиля?  
2. Какие   трансакционные издержки экономит институт в ситуации, описанной    следующей матрицей игры:                                                     

	
	Стратегия 1
	Стратегия 2
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	Стратегия 2
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3. Йохан Норберг, эксперт Центра Новой Европы и Института Катона, рассказывает: «В моей молодости в столовых шведских школ подавали треску. Это была дешевая рыба, поставки которой были практически неограниченными. По крайней мере, мы так думали. Сегодняшним школьникам треску приходится заказывать в дорогих ресторанах – ее популяция в Балтийском море была уничтожена. 

Дело в том, что Балтийское море – это общая, открытая для всех зона, и у отдельных рыбаков нет стимула нести ответственность и не допускать чрезмерного вылова. Недавно один рыбак говорил в интервью: «Меня интересует только максимальный улов, а не возобновление запасов – рыбу, которую не поймаю я, поймает другой рыбак». Рыбная отрасль – это только пример: когда есть общественная собственность и невозможно запретить людям ею пользоваться, неизбежна трагедия».
а) представьте описанную ситуацию в  игровой форме; 

б) какие трансакционные издержки экономит институт, возникающий в  ситуации такого рода?

в) какие факторы имеют значение для установления режима частной собственности? 

г) как эти факторы действуют в описанной ситуации? 

Тематика рефератов:

(статьи для рефератов предлагаются преподавателем)
2. Рыночные трансакционные издержки и их влияние на выбор типа контракта 
3.  Факторы, влияющие на установление режима частной собственности
4. Неформальные правила и механизмы принуждения к их соблюдению
5. Способы снижения издержек оппортунистического поведения: частные механизмы защиты контракта 
6. Отличие торговых трансакций от трансакций найма 

7. Специфические инвестиции в браке и их правовая защита 
8. Выбор между формальными или неформальными правилами: экономический анализ
9. Роль институтов в создании условий для рыночной экономики.
10. Вопросы для оценки качества освоения дисциплины

11. Внешние эффекты и обмен по-Коузу
12.  Роль интеллектуальной собственности в стимулировании инноваций.

13. Выбор способа организации сделки и факторы его определяющие

14. Неформальные способы защиты специфических инвестиций в условиях государственного регулирования контрактов.
9.2 Вопросы итогового контроля

1. Определение института. Функции института. Основные типы ситуаций, в которых  возникают институты.

2. «Социальная ловушка»: теоретико-игровая интерпретация. 

3. Институты и организации. Взаимодействие институтов и организаций.  

4. Ситуации «невидимая рука» и  «дилемма заключенных».

5. Проблема надежности обязательств и способы ее решения.

6. Правила формальные и  неформальные. Механизмы принуждения к соблюдению правил. 
7. Функции института в ситуации координации. Понятие фокальной точки.

8. Санкции за невыполнение неформальных правил. Условия эффективности неформальных правил.
9. Автоматическая санкция  и ее отличие от  вины как внутренней санкции. 
10. Двусторонние  и  многосторонние небесплатные санкции: сравнительный анализ.

11. Информационная санкция и ее основная функция. Модель доверия Крепса и сигналы.
12. Способы воздействия государства   на   неформальные правила.

13.Основные элементы системы общественного контроля 
13. Рыночные трансакционные издержки. Издержки ex ante и ex post.
14. Контракты с долевым участием  как способ экономии трансакционных издержек измерения качественных характеристик блага.

15. Трансакционные издержки измерения и способы их экономии.

16. Категории товаров: поисковые, экспериментальные, доверительные. Способы снижения трансакционных издержек измерения качества этих категорий товаров 
17.  Неоднородные блага. Способы экономии трансакционных издержек измерения   качества  неоднородных благ.

18. Трансакционные издержки переговоров и способы их экономии.  Игра «Борьба полов».

19.  Переговоры по  Гоббсу: теоретико-игровая интерпретация.

20. Модель доверия Крепса и частные способы  защиты контракта.

21. Двусторонняя и многосторонняя   репутация: сравнительный анализ. 

22. Правовая система  как способ защиты контракта, ее сравнительные преимущества и недостатки.

23. Сравнительные преимущества и недостатки механизмов  защиты контракта: правовая система и механизм репутации. 

24.  Основные типы  экономического обмена   и их институциональная структура.

25. Спецификация прав собственности. Размывание прав собственности. Основные причины размывания прав собственности.

26. Внешние эффекты. Основные способы интернализации внешних эффектов.  

27.  Теорема Коуза.  

28.  Режим общедоступной собственности и его экономические последствия. Способы       решения проблем, возникающих при  общем доступе. 

28. Режим коллективной собственности. Факторы, влияющие на размер группы при коллективной собственности. Оптимальный размер группы: графическая иллюстрация.

29. Факторы, влияющие на устойчивость режима коллективной собственности.
30. Режим  частной собственности. Факторы,  влияющие на установление режима частной собственности.

31. Режим государственной собственности.

32. Трагедии общедоступной и анти-общедоступной собственности.

33. Наивная теория возникновения прав собственности.    

34.  Выгоды и издержки установления исключительных прав собственности. Трансакционные издержки защиты прав собственности и способы их  снижения  
34. Теория рентоориентиррованного поведения.  Графическая иллюстрация идеи о рентоориентированном поведении

35. Теория групп давления. Проблема коллективных действий (М.Олсон).

36. Понятие неполноты контракта. Ограниченная рациональность.

37. Неблагоприятный отбор и способы его предотвращения.  

38. Диплом  об образовании как сигнал на рынке труда. Модель Спенса.

39. Неблагоприятный отбор и способы его предотвращения на рынке адвокатских услуг.

40. Правила установления прав на владение, приоритет первоначального владения и неблагоприятный отбор.

41. Моральный риск и способы его предотвращения. Условия, при котором возникает моральный риск. 

42. Стимулирующие контракты как способ предотвращения морального риска, недостатки стимулирующих контрактов.

43. Теория трансакционных издержек О. Уильямсона: основные предпосылки
44. Специфические ресурсы, квази-рента и вымогательство.

45. Фундаментальная трансформация по Уильямсону.

46. Способы предотвращения вымогательства.

47. Гибридные формы организации сделки.

48. Гарантии  специфических инвестиций  в неоклассическом контракте.
49.  Иерархия как способ организации сделки.

50. Типы контрактов и альтернативные способы организации сделки.

51. Роль цены в классическом, неоклассическом и отношенческом контрактах.

52. Франчайзинг как гибридная форма организации сделки

53. Роль доверия в теории Уильямсона.

54. Экономический подход к доверию.  Теоретико-игровая иллюстрация проблемы доверия. 
55. Влияние уровня  доверия в экономике  на выбор экономическими агентами типа контракта.
56. Теория фирмы Коуза, ее преимущества и недостатки.
57. Объяснение возникновения фирмы Ф. Найтом. Критика  подхода Найта Коузом.
58. Теория фирмы   Алчиана и Демсеца. Преимущества и недостатки их подхода.
59. Теория фирмы Саймона.

60. Отличия  контракта о найме от  рыночного контракта (по Мастену).
61. Фирма как способ организации сделки (Уильямсон). Границы вертикальной интеграции по Уильямсону.

62. Невозможность политики селективного вмешательства: объяснение Уильямсона и Мильгрома.  

63. Издержки влияния (Мильгром). Способы предотвращения  политизации  внутренней жизни фирмы и  борьба с «издержками влияния». 

64.  «Остаточные права контроля» и их роль   в теории  фирмы Харта. Издержки и выгоды   интеграции.  Границы фирмы по Харту. 

65. Преимущества и недостатки частнопредпринимательской фирмы. Пучок правомочий ее владельца.  
66. Отделение собственности от управления в открытых акционерных обществах. Механизмы контроля управляющих.
67. Англо-саксонская и японо-германская модели корпоративного контроля.

68. Регулируемые фирмы. Эффект Эверча-Джонсона.
69. Государственное предприятие. 

70. Некоммерческие организации.

71. Фирмы с рабочим самоуправлением.

72. Товарищества. Товарищества в сфере профессиональных услуг.
73. Объяснение феномена государства: теория насилия, теория общественного договора и теория государства Д. Норта.

74. Стабильность институтов и институциональные изменения. Понятие институционального равновесия. Основные источники институциональных из​менений.

75. Институциональные изменения и зависимость от пути развития.
10 Порядок формирования оценок по дисциплине  
Накопленная оценка по 10-ти балльной шкале за работу на семинарских занятиях – Осем
–  определяется перед итоговым контролем по формуле Осем = 0,5Оср + 0,3 Од + 0,2 Одз
Накопленная оценка по курсу определяется по формуле 
Онакопленная = (0,2Оконтрольная +0,15Ореферат + 0,25Осем)/0.6
Способ округления накопленной оценки текущего контроля – арифметический, начиная с оценки 4, в пользу студента.
Результирующая оценка за дисциплину рассчитывается следующим образом:

Орезульт =  0.6Онакопл +0,4 Оэкз = 0,2Оконтрольная + 0,15Ореферат + 0,25Осем+ 0,4 Оэкз
Способ округления результирующей оценки – арифметический, начиная с 4 – в пользу студента. 
Студент может получить возможность пересдать в порядке исключения низкие результаты за текущий контроль в случае болезни и предоставления соответствующей справки медицинского учреждения, а также иных причин, которые официально считаются уважительными.
На пересдаче студенту не предоставляется возможность получить дополнительный балл для компенсации оценки за текущий контроль.

На экзамене студент может получить дополнительный вопрос, ответ на который оценивается в 1 балл. 
В диплом выставляется результирующая оценка по учебной дисциплине, которая формируется по следующей формуле:

Орезульт = 0,6*Онакопл + 0,4*Оитоговый
Способ округления результирующей оценки по учебной дисциплине: арифметический, начиная с 4 (удовл.) 
ВНИМАНИЕ: оценка за итоговый контроль блокирующая, при неудовлетворительной итоговой оценке она равна результирующей.
11 Учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины
11.1 Базовый учебник
Базовый учебник: Одинцова М.И. Институциональная экономика. М.: ГУ-ВШЭ. 2009 
11.2 Основная литература
Ридер к курсу «Институциональная экономика». М.:  ГУ ВШЭ.
 2007
11.3 Дополнительная литература 
  Дополнительная литература указана к каждой теме курса  
11.4 Справочники, словари, энциклопедии

1. Encyclopedia of Law and Economics. Ed. by DeGeest G. and Bouckaert B. Aldershot, Edward Elgar. P.141-161, http://allserv.rug.ac.be/~gdegeest/
2. The New Palgrave Dictionary of Economics and the Law. Ed. By Newman P.Macmillan Reference Limited.1998  
3. The Handbook of Law and Economics. Ed.by Polinsky M., Shavell S. Amsterdam, Elsevier. 2007 (Elsevier в электронных ресурсах библиотеки  НИУ ВШЭ)
11.5 Дистанционная поддержка дисциплины

Презентации лекций, материалы к семинарским занятиям,  текущие рейтинги студентов можно найти на  сайте :  www.lia.hse.ru   Раздел:  Преподавательская деятельность =>институциональная экономика для факультета права
Электронные ресурсы библиотеки ГУ ВШЭ

Jstor -  рубрика Law содержит журналы юридических факультетов  ведущих университетов США, в которых публикуются и статьи по экономике права.  
 Рубрика Economics – журналы:

Journal of Legal Studies

Journal of Law and Economics

Journal of Law, Economics and Organization 
Journal of Economic Perspective 
Oxford Journals – журнал American Law and Economics Review 

ProQuest -  журнал European Review of Law and Economics 
Science Direct – журнал International Review of Law and Economics
12 Материально-техническое обеспечение дисциплины

Для презентаций докладов на семинарских занятиях  используется проектор.  
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