
 

НАЦИОНАЛЬНЫЙ ИССЛЕДОВАТЕЛЬСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ  

«ВЫСШАЯ ШКОЛА ЭКОНОМИКИ»  

Институт профессиональной переподготовки специалистов  

 

 
                                                                                   

УЧЕБНЫЙ ПЛАН 

программы повышения квалификации  

«Стратегия привлечения инвесторов» 

 

 

Год набора: 2020/2021. 

Направление подготовки: менеджмент. 

Цель программы: совершенствование и (или) получение новых компетенций, необходимых 

для профессиональной деятельности, и (или) повышение профессионального уровня в сфере 

организации работы с инвесторами с совершенствованием профессиональных компетенций в 

рамках имеющейся квалификации, качественное изменение которых осуществляется в ре-

зультате обучения: анализ рисков при работе с инвесторами, структурирование инструмен-

тов финансирования, развитие партнёрств с контрагентами, работа с бизнес ангелами, част-

ными специалистами, институтами развития, фондами, краудсорсинг и краудфандинг, со-

ставление инвестиционной презентации. 

Категория слушателей: менеджеры и специалисты, имеющие среднее профессиональное 

образование или высшее образование; лица, получающие высшее образование. 

Трудоемкость программы: 3 зач. ед., 114 академических час. 

Минимальный срок обучения: 1,5 месяца. 

Форма обучения: заочная. 

Программа реализуется с использованием дистанционных образовательных технологий 

(ДОТ) в полном объеме, включая контактную работу с преподавателем. 

Численность группы: от 1 чел. 

 

№ 

п/п 

Наименование тем (раз-

делов, модулей) 

Трудоемкость Обучение с использованием ДОТ 

Форма 

контроля 
в зачет-

ных еди-

ницах 

в 

часах 

Контактная 

работа с препо-

давателем * 

Видеозапись 

занятий с пре-

подавателем 

Самостоя-

тельная 

работа 

1 2 3 4 5 6 7 8 

1. Реальные и мнимые 

риски при работе с ин-

весторами 

 14 4 1 9  

2. Структурируем ин-

струменты финансиро-

вания 

 14 4 1 9  

3. Составляем предложе-

ние и привлекаем 

контрагентов 

 14 4 1 9  

4. Составляем предложе-

ние и привлекаем биз-

нес-ангелов и частных 

специалистов 

 14 4 1 9  



 

5. Работаем с программа-

ми господдержки 
 14 4 1 9  

6. Работаем с института-

ми развития и фондами. 
 14 4 1 9  

7. Краудсорсинг и 

краудфандинг 
 14 4 1 9  

8. Структурируем и 

улучшаем презентации 
 16 6 1 9  

 ИТОГО: 3 114 34 8 72  

 Итоговая аттестация: зачет ** 

* Контактная работа с преподавателем осуществляется в форме проверки и комментирова-

ния контрольных заданий, ответов на вопросы слушателей посредством форума или сообще-

ний по электронной почте, проведения обсуждения проблематики курса на форуме. 
** Итоговая аттестация (зачет) проводится в форме компьютерного тестирования. 
 

 

 

 

 


